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INTRODUZIONE!

Nello studio dell'impresa e delle forme di mercato la teoria eco-
nomica ha dibattuto una varietd estremamente ampia di modelli e di
principi ispiratori dell’analisi. Considerando i diversi livelli di astra-
zione ai quali sono stati condotti gli studi, si potrebbe dire che pres-
soché ogni comportamento dell’impresa, o dinamica del mercato, sia
stato oggetto di indagine. Vi &, pertanto, una ricca disponibilita di
ingredienti di base cui attingere se ci si propone di approfondire
taluni punti o aspetti delle tematiche in oggetto.

Qualunque sia il problema che si voglia esaminare, comunque,
quando si & in tema di teoria dell'impresa e dei mercati, elementi
essenziali dell’analisi sono le ipotesi che, tra le altre, vengono adot-

tate circa la funzione obiettivo dell’impresa stessa, le possibilita ope-

(1) 1l presente lavoro fa parte di un progstto di ricerca finanziato con fondl M.P.l. 40%
(coordinatore oentrale M. Tonveronachi dell'Universita di Siena; titolo "Forme di mer-
cato: istituzioni, strutture e sviluppo economiac'). Desidero ringraziare i colleghl che
hanno partecipato alla discuesione di alcuni risultati preliminari @, in particolare, P.
Sylos-Labini e R. Castellano per gli speoitici rilievi critioi moasi. Desidero Inoltre
ringraziare G. Gandolfo per gli utill suggerimenti offerti in occasione della stesura
definitiva; rimane ovviamente mia la responsabilita per eventuali errori e carenze.
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rative che a questa sono riconosciute, le modalita della concorrenza
da parte delle altre imprese gid operanti sugli stessi mercati e le
possibilita di entrata di nuove concorrenti; accanto a queste vi sono,
poi, le ipotesi circa la tecnologia che svolgono, in genere, un ruolo
essenziale nel determinare il tipo di risultati.

Un primo obiettivo perseguito in questo lavoro & quello di verifi-
care la possibilita di costruire modelli di teoria dell’impresa che
implichino risultati determinati anche senza specificare la tecnologia
esistente: pil precisamente, imponendo solo condizioni molto genera-
li come, ad esempio, la semplice esistenza di condizioni di profittabi-
litd. E’ opportuno precisare subito che, in questa sede, il termine
tecnologia viene usato nelia s:m accezione pilt ampia, come l’insieme
delle relazioni possibili tra qualita e quantita sia dei fattori che dei
prodotti; deve considerarsi variazione tecnologica quindi anche, ad
esempio, la sola variazione qualitativa di un prodotto. In breve, con il
termine variazione tecnologica si vuole intendere tutto cid che corri-
sponde alle innovazioni schumpeteriane®. Gli elementi con i quali
costruire i modelli sarebbero sostanzialmente ipotesi di comporta-
mento, vincoli contabili, ed, eventualmente, vincoli istituzionali.

Data I’importanza che la tecnologia assume per le imprese nelia
vita reale, I’obiettivo che & stato posto parrebbe fine a se stesso, non

solo per ’apparente irrilevanza pratica ma anche rispetto alla possi-

bilita di giungere ad interpretazioni significative delle tendenze di pid

(2) Cfr. Sochumpeter J.A: The theory of economi i
Froos, 1965, pr oo, omic development, Oxford University
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lungo periodo. E’ necessario, quindi, cercare di chiarire il senso di

tale scelta.

In modo molto conciso, I'interesse per il problema nasce dalla
seguente ovvia constatazione: le tecnologie, nel senso sopra specifica-
to - i relativi vantaggi o svantaggi, le eventuali barriere all’entrata che
ne derivano - con il tempo passano, mentre le imprese, in generale,
cestano. Le imprese, cioé, mostrano una capacita non solo di soprav-
vivere alla variabilita della tecnologia ma anche di darsi strategie per
orizzonti temporali sufficientemente lunghi da far prevedere come
molto probabili variazioni tecnologiche pur non potendone prevedere
i contorni, se non molto vagamente.

Strategie di sviluppo autonome o per mezzo di fusioni, di incorpo-
razione, di accordi di vario genere e durata, non sempre vengono
intraprese in presenza di ragionevoli certezze circa lo stato della
tecnologia nel futuro pid 0 meno prossimo; anzi, in molte circostanze
sembra che sia proprio ’incertezza circa la tecnologia futura a rende-
re conveniente - nel senso di meno rischioso ¢ non, ovviamente, nel
senso di un vero calcolo economico che sarebbe impossibile per man-
canza di dati - la strada della crescita di dimensione o dello sviluppo
di alleanze. Quanto pid incerto & il futuro, tanto pid importante divie-
ne riuscire a far parte di un gruppo potente, per quantitd di risorse a

disposizione e per la eventuale capacita di influire sul contesto istitu-

zionale entro il quale si & obbligati ad operare.
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La problematica dell’impresa non sembra potersi esaurire, quindi,

nello sfruttamento piu efficiente di una data situazione tecnologica e
di mercato’; essa comprende in modo essenziale la necessita di assi-
curarsi la sopravvivenza e il successo a prescindere dalle sorprese,
favorevoli o sfavorevoli, che ciascuna impresa deve aspettarsi daila
evoluzione della tecnologia.

Parrebbe legittima, allora, e motivata la costruzione di modelli in
cui il ruolo di una tecnologia data, e bene individuata, non sia essen-
ziale; modelli, cioé, con i quali sia possibile giungere a risultati deter-
minati con ipotesi tecnologiche minime, quale ad esempio quella
sopra ricordata della semplice esistenza di attivita produttive profit-
tevoli.

In questo caso, la teorizzazione, cioa il processo di astrazione,
avverrebbe esaltando, per cosi dire, I'importanza di altri fattori e
riducendo al minimo quella della tecnologia. E’ ovvio che la teorizza-
zione pud essere fatta, al contrario, esaltando-l’importanza delila tec-
nologia disponibile, o gia incorporata in impianti dati, rispetto al
resto. Questo sembra essere il caso di tutti quei modelli in cui una
data distribuzione di conoscenze tecnologiche tra le imprese o I'esi-
stenza di particolari tecniche (ad esempio, tutte quelle che implicano
grandi indivisibilita di fattori) concorrono in modo essenziale a spie-
gare la struttura del mercato, la presenza di barriere all’entrata e altri

aspetti rilevanti della soluzione del modello.

(a)o;ll::; oc.iolli diimpresa che aseumono come funzione obiettlvo la m assimizzazione dei
pr di lungo periodo, o dei profitt siouri, svolgono I'analisi supponendo teonologla
oostan?o ® prevadono solamente la possibilita di scoraggiare o ritardare I'entrata di
nuove imprese sulla base di curve di domanda determinate.
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L’actificio di esaltare, in un senso o nell’altro, I’influenza della
tecnologia naturalmente trova giustificazione, anche in questa sede,
con l’usuale e unico scopo di facilitare I’evidenziazione delle implica-
zioni logiche di ipotesi diverse; nessuna di queste pud, in generale,
dar conto, da sola, di tutta la varieta degli eventi reali. D’altra parte,
il fatto di auspicare un’unica teoria capace di spiegare tanto I’evolu-
zione della struttura di mercato quanto il formarsi di condizioni che
tendono, viceversa, a manteneria immutata, per periodi di tempo an-
che notevoli, non & di per se garanzia dell’effettiva esistenza di un
unico meccanismo economico, od eventualmente anche di altra natu-
ra, capace di generare cosi diverse vicende reali.

Suila base di tali considerazioni, & sembrato giustificato porsi
I’obiettivo di cui si & detto in precedenza. E’ necessario, perd, fare
un’ulteriore precisazione al riguardo. Se si costruiscono modelli con
ipotesi molto generali sulla tecnologia, sembra corrispondere ad esi-
genze di completezza logica offrice almeno qualche indicazione sulla
effettiva capacita di questi modelli di includere, come casi particola-
ri, quelli in cui la tecnologia risulti maggiormente specificata. A tal
fine, in questo lavoro, dopo aver analizzato il modello base, si presen-
teranno alcuni esempi pill ricchi di specificazioni tecnologiche e si
cerchera di valutarne le implicazioni, pur nei limiti imposti dalla
maggiore complessita della struttura formale.

Un secondo obiettivo & quello di introdurre nell’analisi, in modo
essenziale, la reale inconoscibilita a priori delle reazioni del mercato

ad atti di imprenditorialita schumpeteriana, atti cioé che modificano

te opportunita di profitto e non si limitano solo a cogliere quelle gia
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esistenti e calcolabili. Cid implica costruire uno schema teorico in cui
la specificazione delle condizioni di domanda & minima.

Un terzo obiettivo di questo lavoro & quello di conferire un carat-
tere essenzialmente dinamico all’analisi. Cid significa che invece di
definire relazioni economiche sufficienti a determinare una situazio-
ne di equilibrio delle imprese e del mercato, e studiarne poi la stabi-
lita, si definiscono leggi di variazione di alcune variabili economiche
che si ritengono significative, si applicano tali leggi a tutti i valori
economicamente ammissibili di tali variabili e si studia il sentiero
temporale implicato da queste relazioni. Pud accadere che il sentiero
converga ad uno stato di equilibrio ed, allora, questo assumera un
particolare rilievo economico. Pud anche darsi, perd, che uno stato di
quiete, cioé di costanza delle variabili, costituisca solo un caso limite
o che, addirittura richieda, per verificarsi normalmente, un diverso
modello economico.

Tale modo di procedere appare conforme alla impostazione di
base che si & voluto dare a questo lavoro. In ogni istante di tempo lo
stato di un’impresa - descritto dai valori che assumono alcune gran-
dezze, variabili di stato, come il prezzo dei beni che vende, le spese
per la pubblicitd e per la ricerca, il profitto ottenuto, la quota di
mercato - & un dato. Ogni impresa agisce per perseguire i propri
obiettivi e reagisce alle mosse altrui; sono, ciog, teoricamente osser-
vabili i comportamenti che modificano le variabili di stato. Si voglio-

no, allora, studiare le implicazioni di questi stati di fatto e delle loro

leggi di variazione.

Analizzando il comportamento di un’impresa e l'interdipendenza
che si stabilisce tra questo e quello delle altre, si toccano di fatto tutte
|e tematiche proprie della teoria delle forme di mercato. Considera-
zioni pit specifiche su alcuni di questi temi verranno presentate nelle
Conclusioni, quando I’avvenuta illustrazione dell’approccio seguito in

questo lavoro ne consentira una piu facile valutazione.




L MODELLO BASE

1.1 Ipotesi sul comportamento deil’impresa

L’impresa considerata nel modello & caratterizzata essenzialmente
da due elementi. In primo luogo, si ipotizza che essa faccia concor-
renza alle altre imprese sia con variazioni di prezzo - dirette o indi-
rette come sconti, accessori gratuiti etc. - sia con variazioni, vere o
apparenti, di qualita del prodotto, sia con campagne pubblicitarie e
con quant’altro possa indurre i consumatori ad acquistare i suoi pro-
dotti. La possibilitad di confrontarsi con i concorrenti non viene con-
dizionata, in generale, dalla dimensione dell’'impresa stessa; non vi é
differenza qualitativa tra ’impresa concorrenziale e quella di dimen-
sioni sufficienti ad esaurire la domanda di tutto il mercato.

Il modello, quindi, aspira ad analizzare il comportamento generale
di un’impresa, che dovrebbe includere come casi particolari quello di

concorrenza perfetta e di monopoliol.

(1) Considerazioni in proposito verranno svolte nel par. 1.7.
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Risulta, inoltre, da quanto detto che si considera come caso gene-
rale quello in cui il prodotto non & omogeneo ma si &, invece, in
presenza di prodotti differenziati; cid implica che quando si parla di
un mercato si debba intendere, in generale, un insieme di mercati di
beni con un alto grado di succedaneita e per prezzo si debba intendere
un indice dei prezzi dei beni che, seppur differenziati, vengono co-
munque considerati appartenenti ad uno stesso mercato.

In definitiva, si vuole studiare il caso di un’impresa che cerchi il
successo sul mercato sperimentando varie combinazioni di prezzo e
qualita dei beni che produce. Per migliorare la qualita ’impresa deve
sostenere costi per le ricerche, per arricchire il prodotto base con
ulteriori caratteristiche, per pubblicizzare le migliorie apportate; a
parita di caratteristiche, puo ricorrere invece a riduzioni di prezzo.
E’ possibile, ovviamente, per I'impresa manovrare insieme i due stru-
menti, prezzo e qualitd. Essa pud scegliere di aumentare sia il prezzo
che la qualita, passando ad una fascia di prodotti pid lussuosi, se
ritiene che la nuova combinazione prezzo-qualita la renda pid compe-
titiva sul mercato; oppure pud scendere verso prodotti pid poveri e
meno costosi. Come si vedra in seguito, I’unico aspetto determinante
per il modello ¢ quello finanziario; pid precisamente, cid che & rile-
vante & la sola differenza tra ricavi e costi, qualunque sia la strategia
prezzo-qualita adottata dall'impresa. Il modello, ciog, & compatibile
con infinite strategie concorrenziali: da quelle che prevedono solo la
manovra del prezzo, mantenendo costanti qualita e costi, a quelle che

invece si affidano a questi ultimi, cioé a variazioni di tecniche produt-

tive, a parita di prezzo, e infine a tutte le loro combinazioni. Lo stesso

?
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caso di prodotto omogeneo rientra in quelli possibili: gli strumenti a
disposizione dell’impresa saranno solamente il prezzo e i costi.

La seconda ipotesi che contraddistingue I’impresa del modello
riguarda la formulazione dei suoi obiettivi. Si assume che essa deside-
ri aumentare la propria dimensione assoluta; se I’attivitad produttiva
ha successo, appare corrispondere alla realtad I’ipotesi che I’'impresa
desideri espandersi. Pilt complesso, invece, & stabilire se vi sia anche
in generale |’obiettivo di aumentare la propria quota di mercato.
Sembra, infatti, che questo eventuale obiettivo sia strettamente con-
nesso alle ipotesi che si fanno circa le interazioni tra i comportamenti
delle diverse imprese. In mancanza di assunzioni precise in merito,
non sembra potersi stabilire un principio di comportamento sufficien-
temente generale da attribuire all’impresa tipica. In questa sede, per-
tanto, si ipotizza solamente che I'impresa cerchi di accrescere la sua
dimensione assoluta e si lascia che sia il modello a determinare le
variazioni della sua quota di mercato e i riflessi che tali variazioni
hanno sulle capacita di crescita dell’impresa stessa.

Da un punto di vista formale I'impresa massimizza gli investimenti
dopo aver soddisfatto i vincoli di costo e di distribuzione di dividendi.
Dato un qualsiasi criterio di remunerazione del capitale di rischio,
’impresa destina ad investimento tutto cid che rimane del ricavo
totale dopo aver pagato costi e dividendi; il comportamento che ne
risulta @ quindi di massimizzazione degli investimenti soggetta a vin-
coli. Da un punto di vista economico, perd, tale formulazione & com-
patibile con obiettivi di impresa molto differenti; dal caso

dell’impresa che stabilisce un vincolo di distribuzione dei dividendi
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cosi stringente da assorbire, al limite, tutte le risorse finanziarie

rimaste dopo aver pagato i costi, e quindi con investimenti massimiz-

zati pari a zero, al caso opposto di vincolo dei dividendi nullo, con

I'impresa che massimizza il tasso di crescita senza preoccupazioni di

scalate e simili.

1.2 Ipotesi su costi e dividendi

A queste caratteristiche dell’impresa, che rimarranno sostanzial-
mente immutate nefl’analisi successiva, se ne affiancano altre, relative
all’andamento dei costi e alla relazione tra valore del capitale e pro-
duzione, per le quali si proveranno ipotesi diverse. Nel modello base,
esaminato in questa parte, si adottano le seguenti ipotesi.

Il rapporto tra valore del capitale e produzione & supposto costan-
te al variare di questa. La costanza del rapporto pud derivare da
caratteristiche della tecnologia, dall’andamento dei prezzi dei beni
capitali o dalla combinazione dei due elementi. Nella parte terza
verranno esaminati gli effetti di eventuali relazioni crescenti o decre-
scenti tra tale rapporto e la Idimensione d’impresa.

L’andamento di tale rapporto riflette, come si & detto, anche
variazioni dei prezzi dei beni capitali che potrebbero essere indotti
da situazioni di monopsonio, se |'impresa & grande, oppure se tali beni
sono utilizzabili solo in produzioni particolari o sono prodotti speci-
ficamente per quella impresa.

In definitiva, facendo riferimento solo al rapporto tra valore del

capitale e prodotto si possono considerare tutti i tipi di nuovi investi-
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menti: siano essi semplice aggiunta di ulteriori macchinari identici a
quelli esistenti oppure |’acquisto di nuovi strumenti di diversa effi-
cienza e di diverso prezzo.

Inoltre, si suppone che al variare della produzione debba variare
il valore del capitale complessivo investito; anche supponendo im-
pianti totalmente fissi, la presenza del capitale circolante garantisce
tale relazione. Cio significa che nel modello ogni variazione di produ-
zione implica una variazione nel valore dello stock del capitale inve-
stito. Essendo il modello formulato con equazioni differenziali, ne
risulta che I’impresa pud adeguare, nel continuo, il valore del capitale
alle esigenze di produzione.

La formulazione nel continuo implica che tutte le variabili siano
perfettamente divisibili e quindi, in ogni istante di tempo, si pud
presumere che venga scelta la pil conveniente combinazione di tutti
i fattori produttivi, perché sono tutti fattori variabili.

In seguito, nella terza parte, si cerchera di mostrare come gli
effetti di impianti fissi possano essere approssimati supponendo che
al crescere della produzione, la derivata rispetto al tempo del capitale
totale tenda a riflettere solo le variazioni di capitale circolante. Se
tale derivata fosse nulla, ad ogni valore dello stock di capitale corri-
sponderebbe un’infinitd di produzioni possibili e quella effettiva ri-

marrebbe indeterminata a meno di introdurre sufficienti

specificazioni della domandaZ.

(2) Su questo problema si tornera nel paragrafo successivo ¢ nel par. 1.5.
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Strettamente connesse alle ipotesi fatte circa il rapporto tra valore
del capitale e quantita prodotta, sono le ipotesi sull’andamento dei

costi unitari. B’ utile tenere distinte le seguenti componenti del costo

unitario.

s

In primo luogo, vi & il costo per la disponibilitd del valore del
capitale necessario per unita di prodotto; esso & dato dal tasso di
interesse, che ’impresa dovrebbe pagare se dovesse ottenerio a pre-
stito sul mercato, applicato al valore, costante, del capitale per unita
di prodotto. Supponendo il tasso sui prestiti costante, questo elemen-
to di costo unitario rimarrebbe invariato al variare della produzione.
Poiché nel modello si suppone che vi sia solo capitale di rischio,
questo elemento virtuale di costo viene incluso nei dividendi come il
valore minimo che essi dovrebbero assumere nel lungo periodo.

In secondo luogo, vi sono costi per materiali, lavoro e ammorta-
menti. Data la perfetta divisibilita di tutti i fattori, per i motivi sopra
detti appare plausibile supporre anch’essi costanti. Nel modello base
si adotta questa ipotesi; in seguito si cerchera di mostrare come
varierebbero i risultati con ipotesi diverse. La somma di queste tre
voci &, quindi, una costante che viene indicata con 7.

Vi &, infine, una terza componente di costo che si puod considerare
derivante dalla necessita di differenziare il prodotto. Cid pud compor-
tare ulteriori costi per materiali e lavoro, costi di ricerca per il mi-
glioramento del prodotto, costi per la pubblicita e una pil efficiente
distribuzione; tutti quei costi cioé che rendono pil concorrenziale il

prodotto. Questo elemento del costo unitario viene fatto dipendere,

non dalla quantita prodotta in assoluto, ma dalla quota di mercato che

| 48
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’impresa raggiunge, cio¢ dalla maggiore o minore pericolosita che
essa rappresenta per le imprese concorrenti. La relazione che inter-
corre tra questa componente di spesa unitaria, che viene indicata con
s, e la quota di mercato viene precisata nel paragrafo successivo,
quando si specifica il tipo di interdipendenza che si ipotizza tra |’im-
presa e il mercato. Questo elemento di costo sintetizza le spese che
devono essere sostenute per tutte quelle forme di concorrenza, diver-
se dalla variazione di prezzo, che essa decide di attuare.

Per poter scrivere allora il vincolo finanziario dell’impresa, ricor-
dando che per ora si assume assenza di credito, si deve aggiungere la
specificazione delle uscite per pagamenti di dividendi. Se si suppone,
in prima approssimazione, una politica di dividendi costanti per lira
di capitale investito, anche il dividendo per unita di prodotto, o,
risulta costante rispetto al livello di produzione.

Il vincolo finanziario dell’impresa, unitamente all’ipotesi di desti-
nare all’investimento tutte le risorse finanziarie rimaste dopo il paga-
mento dei costi e dei dividendi desiderati, si traduce allora nella
seguente equazione:

1) pQ-7vQ-46Q-s5Q=1

dove I & I’investimento, Q & la quantita prodotta e p il prezzo unitario
di vendita (p e Q possono essere anche interpretati come appositi
indici della produzione e dei prezzi se I'impresa produce pid beni).
La spesa per investimenti, che coincide con I’autofinanziamento di
impresa, & uguale alla differenza tra ricavi totali, da un lato, e costi,

spese per la concorrenza e dividendi, dall’altro.
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Dividendo ambo i lati dell’equazione per il valore dello stock di
capitale, che viene indicato con K = 3 piki, e dividendo poi numera-

tore e denominatore del membro di sinistra per Q si ottiene:

p-t-0-s I

K/Q K

_k_o
TK Q

2)

data anche I’ipotesi di K/Q costante, adottata nel modello base.

La quota di mercato raggiunta dall’impresa & data da Q/Qm, dove
Qm & la quantita totale di prodotto che pud essere assorbita dal
mercato e che si suppone indipendente dalle politiche commerciali
adottate dalle imprese. Si ipotizza invece che Qm cresca ad un tasso
costante, m, dato esogenamente. Indicando con q= Q/Qm la quota di

mercato dell’impresa si ha:

Il tasso istantaneo di crescita proporzionale della quota di mercato
dell’impresa & una funzione lineare crescente di (p-8), cioé la diffe-
renza tra prezzo di vendita e costo necessario per la differenziazione
del prodotto. p e s rappresentano gli strumenti dell’impresa per
affrontare la concorrenza: diminuzioni di prezzo ed aumento della
qualita, vera o presunta, del prodotto ottenuta con variazioni di s,
costituiscono i mezzi di lotta che essa ha a disposizione. La rappre-

sentazione grafica della 3) & data nella fig. 1.1.
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Fig. 1.1

ale

/o y

Ponendo y = p-s, si vede che se y=y°= T+ 0 + m K/Q, la quota
di mercato rimane costante. [nfatti il valore di y sarebbe esattamente
sufficiente a pagare il costo 7, il dividendo 6 e a finanziare un inve-
stimento, m K/Q, tale da far crescere la produzione dell’impresa allo
stesso saggio m del mercato.

Per poter crescere relativamente alle altre, I’impresa deve riuscire
a realizzare un prezzo di vendita e una spesa per la concorrenza, s,
tali da lasciare risorse finanziarie sufficienti a far crescere il capitale-
ad un tasso superiore a m.

L’equazione 3) consente di vedere gli effetti che valori diversi dei
costi unitari ,, dei dividendi, 6, del tasso m, e del rapporto tra valore
del capitale e quantita prodotta, K/Q, avrebbero sul tasso di variazio-
ne detla quota di mercato. Queste grandezze sono supposte costanti,
come si & visto in precedenza; p, 8 e q sono invece variabili nel tempo.

Un’ultima precisazione deve essere fatta circa il significato econo-
mico di questa equazione; essa infatti implica che la quantita prodotta

sia anche effettivamente venduta cosi che la quota di mercato dipende

direttamente dalle variazioni di offerta di prodotto, che a loro volta
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dipendono dalle capacitd di autofinanziamento dell’impresa. Nulla
garantisce, in realtd, che le variazioni di capacitd produttiva coinci-
dano con le variazioni di domanda che I'impresa riesce a provocare
con le sue politiche di commercializzazione. Cio che finora si & mo-
strato & che I'impresa pud adottare iniziative commerciali finalizzate
all’ampliamento del suo mercato rinunciando, perd, a risorse finan-
ziarie da destinare allo sviluppo della capacita produttiva.

Il problema che deve affrontare I’'impresa quando vuole crescere
¢ quello di incrementare contemporaneamente la domanda per i suoi
prodotti e la sua offerta. Mentre la crescita della capacita di offerta
dipende dagli investimenti che realizza, nulla pud garantire meccani-
camente il successo delle sue politiche commerciali.

In questo lavoro il problema & affrontato utilizzando una soluzione
di compromesso che, come owvio, solo parzialmente riesce a rappre-
sentarne la complessitd. Di essa si tratta anche nel paragrafo succes-
sivo; nel par. 1.7 si fara cenno ad un’altra impostazione, che perd non
verra ulteriormente sviluppata, in cui si fa esplicito riferimento a
eccessi di domanda o di offerta per i prodotti dell’impresa.

L’equazione 3) determina solo il massimo tasso di crescita della
quota di mercato che si otterrebbe se tutto I'incremento di produzione
fosse venduto. Se la domanda fosse sempre sufficiente ad assorbire la
produzione dell’impresa, la crescita effettiva di quest’ultima sarebbe
determinata solo dai vincoli che condizionano lo sviluppo della capa-
citd produttiva, cioé dalle sue capacita di autofinanziamento. L’equa-

zione 3) dovrebbe essere scritta, pil propriamente, come una

disequazione in cui il saggio di crescita di q & posto minore o uguale
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alla differenza tra il tasso di crescita del capitale e il tasso di crescita
del mercato.

Per motivi di trattabilitid analitica, perd, il problema & affrontato
distinguendo I’esame dei casi in cui la relazione 3) & soddisfatta con
il segno di stretta uguaglianza e I'esame degli altri. Come si vedra nel
par. 1.4, il primo caso & analiticamente semplice e consente di rico-
struire il sentiero temporale delle variabili di stato che caratterizzano
I'impresa. Per gli altri casi I’esame si limitera, invece, ad illustrare
intuitivamente cosa potrebbe succedere se 1a domanda fosse minore
della capacitd produttiva e a stabilire collegamenti con i possibili

sentieri temporali descritti dalla soluzione del modello.

1.3 Ipotesi sul mercato

Gli effetti che possono avere le iniziative commerciali di un’impre-
sa sull’ampliamento della propria domanda dipendono da due circo-
stanze: le reazioni delle altre imprese e le reazioni dei consumatori.

Quando un’impresa cerca di espandersi innovando nella qualita
dei prodotti e nelle tecniche costruttive, si ha una modificazione dei
dati che concorrevano a determinare la situazione precedente. Varia
la disponibilita dei beni e quindi devono essere aggiornate o rinnovate
le strutture delle preferenze dei singoli consumatori, con esiti sulla
domanda complessiva del mercato essenzialmente imprevedibili; va-
ria la tecnologia e si modifica la posizione relativa delle imprese senza

che si possa dire nulla, in generale, sulle rispettive capacita di soprav-




20

vivere alle diverse condizioni ambientali, né tantomeno sulla capacita
di ripristinare le precedenti posizioni di forza.

Se si vuole inserire in un modello teorico il processo di creazione
delle innovazioni e della diffusione dei loro effetti, sorge un noto
dilemma. Si possono ipotizzare condizioni sufficienti a determinare
logicamente le innovazioni che verranno introdotte, cioé i benefici e
i costi che comporteranno alle varie imprese, all’inizio e con il loro
processo di diffusione; si suppone cioé di poter conoscere tutto cid
che & sufficiente a generare il processo di innovazione e il successo di
un’impresa.

Il problema & allora trasformato in quello della determinazione
dell’ottima quantita di innovazioni da introdurre; & un problema in cui
la reale inconoscibilita del futuro & eliminata. Si pud, al contrario,
supporre di non poter prevedere nulla circa i tempi e i contenuti delle
innovazioni future né sull’impatto che I'introduzione di queste avra
sul mercato; in questo caso le innovazioni vengono inserite nella teo-
ria come dati esogeni dai quali vengono dedotte varie implicazioni a
seconda della loro specificazione.

Il tema esaminato in questo lavoro richiede di andare oltre I’ipo-
tesi di completa esogeneita degli eventi legati alle iniziative dell’im-
presa; d’altra parte non si ritiene interessante svuotare il problema
riconducendolo ad un caso di determinazione ottima degli investimen-
ti in ricerca, pubblicita e simili, come si & ricordato sopra. Ne discen-
de che si deve ricorrere a qualche compromesso tra l’obiettivo di

ottenere risultati determinati e quello di lasciare realmente impreve-

dibile I’esito dei tentativi di espansione dell’impresa.
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Il compromesso che si adotta in questo lavoro consiste, da un lato,
nel rinunciare ad individuare condizioni sufficienti ad assicurare il
successo dei tentativi dell’impresa; cosi non viene ipotizzato, ad esem-
pio, che un certo ammontare di spese pubblicitarie & in grado di
provocare un dato incremento della domanda peri beni dell’impresas.
La maggiore spesa per I’innovazione dei prodotti, per la pubblicita e
per la commercializzazione non danno alcuna garanzia all’impresa di
aumentare la propria quota di mercato; anzi, una nuova linea di pro-
dotti pud risultare un totale insuccesso traducendosi in una situazione
di pi0 elevati costi, e quindi ridotti valori di y, e di perdita di quote
di mercato. D’altro lato, perd, si impone una particolare relazione tra
I’eventuale situazione di successo o insuccesso e |’onere finanziario
che I’impresa deve sostenere se vuole permanere in quelia situazione.

Sacrificare risorse finanziarie per espandere la propria domanda
non & sufficiente, e nemmeno necessario in generale; vi pud essere.
grande successo commerciale per un prodotto pii povero ma suffi-
cientemente diverso dai precedenti cosi da assicurare una differenza
maggiore tra p e 8. Se perd si ha successo, le reazioni deila concorren-
za rendono necessario incrementare continuamente i propri sforzi se
si vuole mantenere nel tempo la posizione raggiunta.

In sostanza si estende a tutte le iniziative adottabili dall’impresa,
per rendere pil competitivo il prodotto, il meccanismo che pia volte
& stato notato all’opera nel campo della pubblicita. Ad una pubblicita

di successo le imprese concorrenti reagiscono migliorando e intensi-

(3) Come, ad es. in Marris R.: An introduction to theories of corporate growth, in Marris
R. e Wood A. (Eds.): The corporate economy, McMillan, 1971, p. 10.




2

ficando la propria per riconquistare le posizioni perdute e il risultato
finale, in genere, & una maggiore spesa pubblicitaria per tutti, pur
essendo tornati, grosso modo, alle quote di mercato precedenti. Que-

sta idea, suggerita direttamente dall’evidenza empirica, viene preci-

sata in questa sede con l’equazione seguente:

4 L=c-dq
y

il tasso di crescita delle risorse finanziarie disponibili per I’investi-
mento® & una funzione linearmente decrescente della quota di merca-
to raggiunta dall'impresa (fig. 1.2). Si suppone che il tasso di crescita
abbia valore nullo in corrispondenza di una data quota di mercato,
q°= c/d, che i concorrenti percepiscono come "normale®, cioé non
indicativa di una volonta di aggressione commerciale da parte di
quell’impresa; si potrebbe definire anche quota di non-belligeran-

za.

Fig. 1.2

e

qo\ q

(4) Piu predisamente, y include anche una costante data dalla somma degil elementi
del costo variabile unitario diversi da s e dal dividendo per unita di prodotto; tuttavia,
per brevita, nel prosieguo si fara riferimento ad y come risorse disponibili per inveati-
menti. Poiché, perd, y riflette anche |'andamento delle spese per la concorrenza, altre
volte ai fara riferimento ad esso con tale significato.
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Vi possono essere varie spiegazioni di come si forma il valore di
qo-. Esso ha comunque origine dal fatto che normaimente le imprese
accettano la presenza sul mercato di altre concorrenti; solo eccezio-
nalmente un’impresa, o un gruppo di imprese, cercano di eliminarne
altre completamente. Sembrerebbe pit plausibile supporre che per
una certa gamma, pid o meno ampia, di valori di q ottenuti da un’im-
presa la concorrenza consideri quelle quote raggiunte come non par-
ticolarmente pericolose; solo a seguito di inusuali successi di quaiche
concorrente sorge la necessitd di reagire finché non si ristabiliscono
situazioni di potere di mercato ritenute pit sicure. Se, per semplicita
di analisi, questa gamma di valori di q ritenuti normali, viene ristretta
al solo valore qo, questo meccanismo pud essere espresso nel modo
sopra indicato.

Seq> qo, cioé se |'impresa ha avuto non solo successo nel tentativo
di crescere in assoluto ma & cresciuta di fatto pii rapidamente del
mercato, il tasso di crescita di y diventa negativo; cid vuol dire che se
essa vuole mantenere la nuova quota di mercato raggiunta deve fron-
teggiare una concorrenza crescente delle altre imprese e quindi deve
operare tramite riduzioni di p e/o incrementi di s.

11 vincolo che si impone con la 4) in realta implica solamente che
la differenza tra p e s diminuisca, comunque cid sia ottenuto. Da un
punto di vista economico tutto cid che si assume & che, a parita di altre
circostanze, la crescente concorrenza del mercato impone oneri cre-
scenti all’impresa se essa vuole mantenere la posizione raggiunta. Se

invece essa rimanesse alla quota qO, le spese non varierebbero; se poi

accettasse di vedere ridotta la propria quota di mercato, potrebbe
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farlo risparmiando su y che tornerebbe a crescere. E’ importante
notare che in corrispondenza di una data quota di mercato si possono
verificare diversi livelli di spesa per la concorrenza; cid che si ipotizza
determinato & solo il loro tasso di variazione®.
Con I’equazione 4) si & cosi evitato di stabilire una qualsiasi
relazione tra livello delle spese per concorrenza e quota di mercato,
relazione che implicherebbe la sicurezza, per I’'impresa, di ottenere
una data quota di mercato purché fosse disposta a sostenere dati oneri
finanziari. Nulla pud dare questa garanzia; cio che si & imposto, inve-
ce, ¢ una relazione tra successo eventualmente, e in qualunque modo,
ottenuto e tasso di variazione del costo necessario per mantenerio.
La relazione 4), pertanto, anche se ¢ matematicamente invertibile,
non lo & da un punto di vista economico. Non & vero che adottando un
tasso di crescita positivo delle spese per la concorrenza si ottiene
necessariamente una quota di mercato maggiore di qo. Cid richiede
una particolare attenzione, come verra ricordato in seguito, nel leg-
gere correttamente la 4) e nell’interpretare la soluzione del modello.
Analogamente a quanto precisato perla 3), nel paragrafo precedente,
la 4) rappresenta il minimo tasso di variazione di y per ogni data quota
di mercato.
Cio che non viene spiegato dal modello & la quota di non-bellige-
ranza, qo. L'approccio dinamico che si & adottato in questa sede

porta ad impostare il problema nel seguente modo. In un dato istante

di tempo esistono valutazioni di massima da parte delle imprese circa

(5) Cio apparira piti ohiaro nella discussione della soluzione del modeilo.
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le quote "normali® dei concorrenti; se qualcuno occupa una quota
maggiore rappresenta un pericolo e va contrastato con idonee politi-
che di prezzo e di qualita del prodotto, sé viceversa riduce la presenza
sul mercato si pud “abbassare |la guardia® e concedersi maggiori prezzi
di vendita e/o minori spese per la qualita del prodotto. Ovviamente q0
dipende da molteplici circostanze e puod variare da periodo a periodo.
In questa sede, perd, non si entra nel problema e si preferisce assu-
merlo come dato esogenamente. Cid anche per evitare di entrare nel
merito di varie possibili strategie di tipo oligopolistico che vedrebbe-
ro nella quota q0 da riconoscere agli avversari uno degli elementi
essenziali delle strategie da scegliere e cid andrebbe oltre i limiti di
questo lavoro.

In definitiva, la 4) rappresenta un comportamento essenzialmente
difensivo del mercato nei confronti di ciascuna singola impresa; po-
trebbe essere considerata come la reazione minima di difesa di fronte
a crescite ritenute fuori del normale. Rimanere inerti in presenza di
un particolare successo altrui sembrerebbe troppo pericoloso; in man-
canza di strategie ben specificate circa un futuro assetto desiderato
del mercato sembra ragionevole assumere che si cerchi almeno di
preservare lo status quo. Si tratta quindi di un’ipotesi di interdipen-
denza minima tra cid che fa un’impresa e le azioni delle altre imprese,
considerate nel loro complesso.

Il modello analizza i rapporti di un’impresa, grande o piccola che
sia, con il resto del mercato. Si evita di proposito di affrontare i

problemi che sorgerebbero supponendo di enucleare dal resto del

mercato singole imprese come destinatarie ben individuate dei tenta-
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tivi di crescita relativa dell’'impresa esaminata; si rientrerebbe infatti
nel tema delle strategie tra oligopolisti che si & detto andare oltre i

limiti di questo lavoro.

1.4 La soluzione del modello

Le equazioni 3) ¢ 4), che si riscrivono per comodita, riassumono,

come si & visto, le ipotesi circa il comportamento dell'impresa, la

tecnologia e I'interdipendenza con il mercato®:
3 ___( T+0 ) L
e ™ ket

4) y=(c-dq)y

Moltiplicando ambo i membri della 3) per ¢/q e i membri della 4) per

aly, dove
T+6
as- -m
K/Q

eponendo b= si ottiene

3a) ci=-ac+cby
q

4a) a LA ac-adq
y

(6) Esse costituiscono un sistem a di equazioni ditterenziali del tipo Lotka-Volterra. Per
| metodi di soluzione ¢ di rappresentazione grafica si é fatto riferimento a Voiterra V.:
Variazioni e fluttuazioni del numero di individui in specie animali conviventl, in: Opere
Matematiche, vol. V, Ace. Naz. Lincei, 1962 ¢ Gandolfo G.: Economioc dynamios:
methoda and models, North-Holland, 1980.
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Sommando membro a membro si ha:

) cXyra L o cby-adq
Ty

Moltiplicando poi la 3) per d e {a 4) per b si ottiene:
3b) dq = - adq + dbyq
4b) by = cby - dbqy
e sommando membro a membro
Sa) dci + b); = cby - adq
Il membro di destra della 5) & uguale a quello detla 5a) per cui

anche i membri di sinistra sono uguali tra loro:
6) c —+a Y=dq+ by
q y
che pud essere riscritta come
d
I (dg + by-c logq - a logy)=0
Integrando e passando dai logaritmi ai numeri, si ba:
e Y

7) —5 + —— = Z dove Z ¢ una costante.
q y

Ponendo x(q) = q%/e?? e x(y)z e®V/y?, si pud costruire la fig. 1.3
dove la traiettoria di y rispetto a q & ottenuta dalla 7) e dai grafici di

queste due funzioni’.

(7) Il minimo di x(y) si ottiene per y=a/b e il massimo di x(q) per q=3¢/d; per quegli
stessi valori, dalle 3) e 4) si vede che sia q che y sono stazionari. Per le proprieta delle
funzioni x(y) e x(q), ¢fr. Gandolfo, op. ¢it., p. 461.
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Nel secondo e quarto quadrante sono rappresentate le funzioni
x(y) e 2(q). Nel terzo si determina il valore di Z cio& la pendenza deila
retta x(y) = Z x(q), una volta che siano date le condizioni iniziali.

Se, ad esempio, nel momento t le variabili q e y assumono valori
corrispondenti al punto A nel primo quadrante, si pud vedere che quei
valori implicano il punto B per la x(y) e il punto D per la x(q); le
corrispondenti coordinate, che nel terzo quadrante individuano il
punto R, implicano un unico valore di Z in grado di soddisfare I’equa-

zione 7).

\B & o Fig. 1.3

x(y)

q

/
Fi

e

1\”

N Q

x(q)

Si vede, inoltre che al punto R Eorrispondono anche i punti C ed E,
rispettivamente nel secondo e quarto quadrante, che a loro volta,
insieme ai punti B e D, individuano i punti A’, H, H’ nel primo. A, A’,
H, H’ sono punti che appartengono alla funzione integrale 7). Gli altri

punti, per quelle date condizioni iniziali, si ottengono muovendo il

punto R sulla retta del terzo quadrante lungo il tratto in corrispon-
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denza del quale esistono valori di x(q) e di x(y); in pratica nel tratto
compreso tra i punti F e G, estremi inclusi.
L’insieme di questi punti costituisce la curva integrale per quelle

date condizioni iniziali. Un esempio di tale curva & rappresentato

nella fig. 1.4.

y Brll
Rig. 1.4
P
A C
y= 2
b
D
=S q
d

Essa & una curva chiusa che contiene al suo interno uno dei due
punti singolari ammessi dal sistema 3) e 4), I’altro essendo ’origine
degli assi.

Per qualsiasi altro insieme di condizioni iniziali, cony e q stretta-
mente positivi, ripetendo il procedimento seguito neila fig. 1.3, si
otterrebbe sempre una curva integrale con proprieta analoghe a quel-
le della fig. 1.4. Cid significa che il quadrante positivo & "pieno"” di

orbite che racchiudono il punto stazionario: y°= a/b, qo= c/d. Le mo-
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dificazioni dei parametri, po1, tinché essi rimangono positivi, alterano
la forma delle orbite ma non le proprietd fondamentali®,

Ogni punto del quadrante positivo del piano y,q rappresenta una
situazione in cui potrebbe venire a trovarsi I’impresa in un determi-
nato istante di tempo. Ogni coppia di valori, infatti, individua la quota
di mercato raggiunta e la combinazione di p e s adottata; insieme ai
parametri v, 4, K/Q, essi descrivono completamente lo stato dell’im-
presa in quell’istante.

Da un punto di vista formale, si possono distinguere tre tipi di
cambiamenti nella situazione dell’impresa. | cambiamenti delle varia-
bili di stato q e y che avvengono lungo un’ orbita, cioé per dati valori
defle condizioni iniziali e dei parametri. [ cambiamenti che si riflet-
tono in variazioni dei parametri, e quindi neila forma dell’orbita. E,
infine, i cambiamenti che si traducono nell’abbandono di un’orbita a
seguito di eventi che producono condizioni iniziali non appartenenti
all’orbita che I'impresa stava percorrendo; in altre parole, cambia-
menti che provocano discontinuita nei sentieri temporali delle varia-
biliy e q.

Da un punto di vista economico, tutti questi tipi di cambiamento
concorrono a descrivere variazioni nella situazione dell’impresa che
appaiono di rilievo teorico. In aitre parole, quando si pongono gli

usuali quesiti sugli effetti che possono avere, ad esempio, 'introdu-

(8) Dal punto di vista economico, y= 0 implica, che 'impresa subisce una perdita pari
a T+0 per unita di prodotto, pur rinunciando ad ogni investimento; é quindl destinata
a scomparire dal meroato, cioé q tende a zero. Se q=0, I'lmpresa non vende nulla;
I'attivitd produttiva sarebbe svolita in perdita. Entrambe le situazioni non potrebbero
che essere temporanee
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zione del credito, variazioni di tecnologia, I'aumento della concorren-
7za del mercato e cosi via, tali diverse circostanze trovano manifesta-
zione in uno dei tre tipi di cambiamento sopra indicati.

E’ utile avere presenti fin da ora queste proprietd formali del
modello e, cioe, che variazioni dei parametri o delle condizioni inizia-
li si traducono soltanto in una variazione della forma dell’orbita o nel
salto da un’orbita all’altra; quindi, in presenza di tali variazioni le
proprieta qualitative della soluzione del modello rimangono inaltera-
te. E ¢cid, come si cerchera di mostrare, sembra conferire un notevole
grado di generalitd alle conclusioni dell’analisi, dato che numerosi
sono i cambiamenti esogeni che, in definitiva, si riducono a variazioni

dei parametri delle equazioni 3), 4) o a diverse condizioni iniziali.

1.5 Interpretazione economica della soluzione

Si consideri il punto P nella fig. 1.4; se le condizioni iniziali
corrispondono alle coordinate di quel punto & immediato constatare,
ad esempio tramite le figg. 1.1 e 1.2, che le derivate di y e q sono
entrambe positive per cui il punto P tende a muoversi in alto e a destra
lungo la curva. In P, infatti, il valore di y & cosi alto da consentire
investimenti sufficienti a far crescere {’offerta ad un tasso superiore
ad m; se la domanda assorbe interamente |’offerta crescente la quota
di mercato dell’impresa aumenta. Inoltre, in P la quota di mercato
iniziale & inferiore a quella ritenuta normale dagli altri concorrenti e,

quindi, potrebbe essere mantenuta anche diminuendo le spese per la

concorrenza cioé permettendosi aumenti di prezzo e/o diminuzioni di
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s, ottenendo cosi risorse finanziarie crescenti da destinare all’investi-
mento. Raggiunto il punto B, cioé quando q= qo, y smette di crescere,
perché ora le spese per la concorrenza rimangono costanti, ma q
continua a crescere; le capacita di autofinanziamento per unitd di
prodotto, infatti, hanno assunto il valore massimo. Spostandosi a de-
stra di B, si toccano quote di mercato superiori a quella di non-belli-
geranza e si provoca la reazione dei concorrenti che si manifesta con
la necessitd di ridurre y (cioé ridurre p e/o aumentare s). Cid provoca
una continua riduzione delile capacita di autofinanziamento finché, in
C, esse sono appena sufficienti a far crescere I'impresa al tasso m.
Senonché, in C, q & sempre maggiore di q0 per cui y continua a
diminuire riducendo il tasso di crescita dell’offerta a valori inferiori
ad m e I'impresa vede ridursi la propria quota di mercato. In D si
raggiunge una posizione di massima spesa per la concorrenza (minimo
y) e 'impresa continua a perdere quote di mercato per I'insufficienza
delle risorse finanziarie da destinare ad investimento. A sinistra di D,
I'impresa é stata ridimensionata nelle sue ambizioni di crescita a tal
punto da non rappresentare pil un pericolo e cid le consente di
ridurre le spese per la concorrenza e quindi liberare risorse finanzia-
rie da destinare nuovamente agli investimenti. Rallenta, allora, la
velocita con la quale I'impresa continua a perdere quote di mercato
finché, giunta nel punto A, torna ad avere risorse sufficienti a cresce-
re al tasso m e quindi mantenere costante la quota di mercato che &
giunta al suo valore minimo. In A, perd, continuano a diminuire le
spese di concorrenza e cid consente a y di tornare a superare y0

riportando I’impresa nel punto P. In definitiva, la soluzione del siste-

33

ma 3) e 4) mostra come il semplice obiettivo di crescita assoluta di
un’impresa (e non relativamente alle altre, come specificato nel par.
1.1), unitamente al rispetto del vincolo finanziario e ad un’ipotesi di
interdipendenza minima tra le concorrenti (come specificato nel par.
1.3) implichino un andamento ciclico della sua quota di mercato.
Nonostante il resto delle concorrenti sia disposto a concedere una
quota qo del mercato a quell’impresa, la crescita della stessa non
riesce ad essere regolare ma avviene con un ciclo intorno al trend, m,
del mercato stesso.

Per ottenere una crescita a tasso costante |'impresa dovrebbe
potersi collocare nel punto stazionario corrispondente a y=a/b e
q=c/d. Anche ammettendo che I’impresa modifichi, in un certo istan-
te, la sua funzione obiettivo cosi da massimizzare qualche altra varia-
bile sotto il vincolo di un tasso di crescita pari a m, nulla garantisce
che lo stato del mercato, in quell’istante, comporti spese per la con-
correnza che si traducano, per quell’impresa, in un valore di y esatta-
mente uguale ad a/b. Come si & detto nel par. 1.3, infatti, non & stata
imposta alcuna relazione tra quota di mercato e valore di y; si & solo
imposta una legge di variazione di y se q & diverso dalla quota di
non-belligeranza.

Cio vuol dire, per esempio, che nel caso I’impresa decidesse di
cercare di evitare oscillazioni di q, limitandosi a rimanere in qo, il
livello in quel momento raggiunto da y potrebbe essere maggiore o
minore di a/b. Se y>a/b si avrebbe un maggiore flusso di risorse

disponibili per altri fini; ad esempio per un maggior flusso di dividen-

di. Se, perd, y< a/b si avrebbe che le risorse finanziarie sarebbero
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insufficienti a mantenere q0 e il nuovo obiettivo potrebbe diventare
impossibile anche annullando completamente i dividendi. In generale,
quindi, la decisione da parte dell’impresa di attestarsi in q° potrebbe
richiedere aggiustamenti anche notevoli nei valori delle altre variabili
che pud manovrare.

Inolitre, e ancora pild importante, la circostanza che un’impresa
decida di cambiare funzione obiettivo nel senso appena indicato, non
garantisce che tutte le altre seguano la stessa strada. B’ sufficiente
che un’altra impresa continui a perseguire l’obiettivo della massima
crescita assoluta perché si crei la possibilitad che le quote di mercato
delle altre subiscano variazioni impreviste e non desiderate, costrin-
gendo queste ultime a continui aggiustamenti delle loro politiche
aziendali.

In definitiva, non sembra che quest’ultimo scenario, ia cui all’in-
stabilita delle quote di mercato si & sostituita I'instabilita dei flussi di
dividendi o di altre variabili strumentali dell’impresa, pur di mante-
nere q=q°, sia necessariamente pil plausibile dell’altro; certamente
esso non avrebbe la minima somiglianza con la dinamica delle imprese
nelle economie di mercato.

Cio che appare indiscutibile, comunque, & che anche un’ipotesi di
interdipendenza minima, come quella introdotta in questa sede, toglie
all'impresa I'autonomia nella scelta delle proprie politiche; se non &
la quota di mercato sara qualche altro aspetto deil’impresa a dipen-
dere, in modo pill o meno regolare, dal comportamento delle altre. A

meno che non si arrivi ad ipotizzare una forma di collusione generale

tra le imprese sull’impegno di crescere tutte al tasso m, ovviamente
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dopo aver trovato un accordo anche sulle rispettive quote iniziali,
sembra che la crescita dell’impresa debba inevitabilmente esse'r_e ca-
ratterizzata da questa inerente instabilita intorno al trend di mercato,
o intorno al trend desiderato di qualche altra variabile in presenza di
una diversa funzione obiettivo.

I pochi cenni appena fatti suila necessita di tener conto anche delle
iniziative che qualche altro concorrente potrebbe intraprendere e
sulla possibilita, quindi, che I'impresa esaminata sia il soggetto passi-
vo dell’iniziativa altrui, invece che 1’agente che provoca le reazioni
del mercato, dovrebbero essere sufficienti a far intravedere la com-
plessita della casistica che si dovrebbe esaminare, se si volesse passa-
re dall’analisi di un’impresa tipica confrontata con il resto del
mercato ad un modello generale in cui pill imprese sono esaminate
contemporaneamente. Come detto in precedenza, cid esula dai limiti
del presente lavoro ma & importante tener presente che I’instabilita
risultante dal modello non pud che risultare rafforzata in un contesto
con pil attori.

Tornando all’interpretazione economica del movimento lungo ’or-
bita, si & ricordato che & necessario supporre che all’incremento di
capacita produttiva corrisponda un pari incremento della domanda
affinché la variazione di quota di mercato prevista dalla soluzione del
modello sia anche quella effettiva. Questa ipotesi & necessaria non
solo per il movimento espansivo ma anche in fase di contrazione.
Nulla impedisce, infatti, che anche durante questa fase si verifichino

diminuzioni di domanda di intensitad maggiore.
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L’orbita risultante deve essere, quindi, interpretata come una cor-
nice entro la quale potrebbe muoversi I’impresa se il mercato le fosse
cosi favorevole da adattare la domanda esattamente alle sue variazio-
ni di offerta.

Se, invece, all'incremento di capacitad produttiva che si crea, ad
esempio, in un punto tra B e C non corrispondesse alcun incremento
della domanda da parte del mercato (perché il successo commerciale
non & garantito dal modello) I’impresa rimarrebbe alla stessa quota di
mercato ma le spese per [a concorrenza continuerebbero ad aumenta-
re, trovandosi a destra di qo, e cosi le risorse per I’autofinanziamento
continuerebbero a decrescere finché, riassorbita la capacita produtti-
va eccedente, diventerebbero insufficienti a mantenere quella quota
di mercato e riprenderebbe il movimento circolare.

In termini formali, cid significa che al posto dell’equazione 3)
sarebbe operante un’altra equazione che spiegherebbe il tasso di va-
riazione di q sulla base dell’andamento della sola domanda, finché
questa rimanesse inferiore alla capacitd produttiva esistente. Da un
punto di vista economico, 8i & gia espressa la convinzione che non sia
possibile predeterminare i successi o gli insuccessi delle iniziative
dell’impresa, cio¢ conoscere I’equazione che sarebbe operante al po-
sto della 3). Cio che & possibile determinare & solo il limite alla
crescita dell’impresa derivante dal suo vincolo finanziario.

Ne consegue ovviamente una parziale indeterminatezza dei risul-
tati che non sembra, tuttavia togliere validita all’analisi. Cid avverreb-

be se si ritenesse che la situazione normale dell’impresa fosse quella

in cui essa & vincolata dal lato della domanda; una teoria adeguata,

37

allora, dovrebbe mettere al centro dell’analisi un’ipotesi di spiegazio-
ne dell’andamento della domanda d’impresa. In questo caso, pefb,
apparirebbe fuori luogo un’ipotesi di massimizzazione degli investi-
menti e di obiettivi di crescita di lungo periodo. L’investimento d’im-
presa, infatti, verrebbe semplicemente derivato dall’andamento della
domanda dei suoi prodotti; ed & proprio la dinamica di questa varia-
bile che si ritiene troppo sfuggente per essere resa in termini analiti-
camente semplici e al tempo stesso non banali.

In definitiva, I’approccio seguito in questo lavoro deriva dall’im-
plicito diniego dell'utilita del concetto di curva di domanda statica
per una singola impresa, prevalendo la convinzione che, a parte situa-
zioni di breve periodo o di particolare contesto istituzionale, nulla si
possa dire di generale sulla forma e posizione di tale curva se opera
una reale concorrenza.

In mancanza di un’equazione alternativa alla 3), la situazione di
domanda insufficiente ad assorbire I’offerta trova manifestazione, in
questo modello, come una discontinuita del sentiero seguito dall’im-
presa. Qualunque sia I’evoluzione della domanda, se si ritiene che alla
lunga sia la capacitd di offerta ad essere vincolante, I'impresa arrive-
ra, prima o dopo, in un punto del piano q,y dove questo vincolo
tornera ad essere operante; ¢ quel punto rappresentera le nuove con-
dizioni iniziali dalle quali partira la nuova orbita. In altre parole, la
tendenza di fondo del sistema, rappresentata dal movimento lungo
un’orbita, & sempre pronta a tornare a manifestarsi appena vengano

meno le altre circostanze e dovunque si sia venuta a trovare I’'impresa.
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Il modello, quindi, non & in grado di spiegare tutto il sentiero
dinamico, pid o meno accidentato da elementi contingenti, ma da
conto delle forze che delimitano i sentieri che I’impresa potrebbe
seguire.

B’ importante notare, tuttavia, come non appaia particolarmente
probabile, in base a strette considerazioni di teoria economica, che
gli effetti di un eccesso di offerta portino con qualche regolarita
I’impresa a collocarsi in corrispondenza della quota di mercato qo,
che sarebbe una condizione necessaria anche se non sufficiente, come
si & mostrato in questo paragrafo, per una crescita non ciclica dell’im-
presa. Di conseguenza, la mancanza di risultati determinati, in situa-
zioni di eccesso di offerta, non sembra togliere generalitd alla

conclusione circa I’inevitabile instabilita della quota di mercato.

1.6 Ulteriori considerazioni sul modello base

La formulazione def modello nel continuo contribuisce ad esaltare
quegli aspetti del problema economico che si & voluto porre al centro
dell’analisi. Come si & detto nell’[ntroduzione, uno degli scopi del
lavoro era quello di cercare di individuare relazioni economiche che
non fossero strettamente condizionate dallo stato della tecnologia in
un certo istante; relazioni, cioé, che potessero collegare situazioni
d’impresa distanti nel tempo, “a cavallo" di variazioni intervenute
nella tecnologia.

Si & detto che la componente di costo unitario indicata con s

include tutt ifi
e quelle spese che concorrono, tra I’altro, a modificare le
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tecniche produttive e/o la qualita del prodotto; si tratta, cioé, di tutte
quelle spese che sono necessarie per pagare una innovazione schum-
peteriana se 'impresa ha la ventura di crearne una (in mancanza di
qualsiasi elemento innovativo nel processo di produzione o nella qua-
lita del prodotto, s rappresenterebbe solo le spese per fa pubblicita,
per la commercializzazione ed eventuaimente spese per R&D che non
hanno dato esito).

Il flusso di spesa s ha luogo nel tempo infinitesimo dt; nello stesso
intervallo temporale ha luogo anche I'investimento ﬁdt, e tutto il
processo produttivo. Cid significa che in ogni intervallo dt potrebbero
verificarsi innovazioni schumpeteriane che verrebbero incorporate
interamente nella qualitd dei prodotti di quel periodo, nella tecnica
in uso, nella qualita dei nuovi beni capitali acquistati. In altre parole,
I'ipotesi di “tecnologia data’ potrebbe essere rispettata con sicurezza
solo all’interno dell’intervallo dt.

Il sentiero temporale delle variabili, quindi, & costituito da un’in-
finita di intervalli di tempo dt, entro i quali la tecnologia & data ma
che, in generale, possono differire 1’uno dall’altro per la tecnologia
esistente. Se non si verificasse alcuna variazione tecnologica, con il
passare del tempo, gli intervalli differirebbero solo per ammontare di
spese pubblicitarie, quantita totale di capitale e di prodotti sempre
della stessa qualita.

La formalizzazione adottata, quindi, pud arrivare a comprimere, e
si pud aggiungere a sacrificare, entro ’intervallo infinitesimo dt le

vicende economiche che hanno luogo a parita di tecnologia ed esalta

le vicende che invece potrebbero collegare situazioni di impresa an-
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che “lontane” dal punto di vista della qualitd degli inputs e dei pro-
dotti.

Ne risulta, quindi, un quadro sbilanciato dell’importanza che pos-
sono avere i meccanismi economici associati ad una data tecnologia
e di quella dei meccanismi compatibili con variazioni della stessa.
Essendo, pero, I'interesse teorico, in questo lavoro, indirizzato pro-
prio verso questi ultimi, si ritiene che la formalizzazione adottata sia
funzionale allo scopo.

Una seconda osservazione riguarda i possibili effetti di valori piu
o meno elevati del tasso di crescita, m, del mercato. A parita di altre
circostanze, quanto maggiore &€ m tanto maggiore & I’ammontare di
risorse finanziarie, per unitd di prodotto, che deve essere destinata
ad investimento per mantenere una data quota di mercato. Nulla
esclude che m possa essere sufficientemente elevato da richiedere
dividendi nulli per garantire un flusso di investimenti che, rapportato
al capitale esistente, consenta a quest’ultimo di crescere allo stesso
tasso. Quindi, a parita di altre circostanze, quanto pil vivace & {’e-
spansione del mercato tanto pia difficile & per I’impresa mantenere la
posizione raggiunta.

D’altra parte, una domanda in forte espansione sara disposta a
pagare prezzi maggiori e si accontentera di minori pregi collaterali
del prodotto; e cid sara un elemento che contrastera la necessita di
ridurre i dividendi per le esigenze di maggiore crescita.

Inoltre, & plausibile supporre che in molti casi i costi unitari y T, €

probabilmente anche s, siano minori laddove la tecnica usata compor-

ti maggiori valori di K/Q. [l vantaggio, in termini di maggiori risorse
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finanziarie per unitd di prodotto che rimarrebbero Qisponibili dopo
aver pagato questi minori costi, potrebbe perd essere pili che annul-
lato dal maggiore valore di K/Q. In altre parole, dato che il tasso di_
crescita dell’impresa I/K & anche uguale a (I/Q) / (K/Q), il maggior
valore del numeratore, che pud essere ottenuto da un’impresa grazie
a minori costi unitari, pud essere pil che compensato dal maggior
valore del denominatore. Essendo K/Q in generale diverso tra le im-
prese, ed essendo diversi i possibili benefici, in termini di maggiore p
e/o minore s, che esse potrebbero ottenere da una pid rapida espan-
sione del mercato, I’esito finale sulla loro capacita di crescita relativa
puo essere qualunque.

Si potrebbe assistere a fasi di espansione del mercato che consen-
tono vita facile anche alle imprese meno efficienti alternate ad altre
nelle quali solo le pia efficienti sarebbero in grado di reggere tassi di
crescita piil elevati. Né si deve attendere, in generale, che le imprese
a pil alto valore di capitale per unita di prodotto siano complessiva-
mente pili avvantaggiate.

Gli effetti finali di variazioni di m, siano esse temporanee o dura-
ture, sulle posizioni relative delle imprese appaiono, in definitiva,
sostanzialmente imprevedibili. Essi, comunque, sembrano rappresen-
tare una componente, potenzialmente molto importante, del processo

che determina le quote di non-belligeranza assunte come date nel

modello.
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1.7 Ridefinizione di concorrenza e monopolio

L’equazione 4) riassume gli effetti, sul tasso di crescita diy, delle
reazioni del resto del mercato al successo dell'impresa; maggiore
pubblicita, migliore qualitd del prodotto e minore prezzo sono gli
strumenti con i quali i concorrenti reagiscono e con i quali costringo-
no 'impresa ad incrementare continuamente il suo sforzo finanziario
per mantenere la quota di mercato raggiunta.

Si potrebbero aggiungere ulteriori meccanismi capaci di influen-
zare il tasso di variazioni di y. Ad esempio, quando la domanda &
minore della capacitd produttiva dell’impresa, si pud pensare che
questa sia disposta a qualunque sforzo pur di collocare il prodotto. Si
potrebbe pensare addirittura di modificare la 4) in funzione di una
diversa interpretazione dell’equazione 3). Si & detto nel par. 1.5 che
la 3) va interpretata come determinante il massimo tasso di crescita
di q e non necessariamente il tasso effettivo. Se ora la si interpreta,
invece, come determinante il tasso effettivo di variazione di q, si pud
modificare la 4) per includere quegli elementi sufficienti a garantire
una domanda sempre uguale alla capacita produttiva. In questo caso,
'imprevedibilita dell’effettivo successo dell’impresa verrebbe a ri-
flettersi sulle spese per la concorrenza e non sulla quota di mercato.

Un possibile modo di tenere conto di questa diversa interpretazio-
ne ¢ il seguente. Si pud supporre che se si verificaun eccesso di offerta

sulla domanda, D< O, I'impresa & costretta ad aumentare le spese di

concorrenza, cioé a ridurre y pitl velocemente che nel caso di D= O.
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Per delimitare la casistica possibile, si supponga ancora che se
I’impresa supera qo, cioé se cresce pil velocemente del mercato, sia
costretta a subire carenze di domanda, ad esempio per l’'inerzia che
accompagna il processo di spostamento della clientela da un fornitore
all’altro; il contrario avverrebbe se q< qo. All’equazione 4) allora,
andrebbe aggiunto un termine che provocasse un aumento di ).l/y quan-
do D> O e una sua riduzione per D< O. Esso potrebbe essere dato da:
k(qo-q), dove k & un coefficiente positivo, incognito, che esprime
I’intensita dell’effetto deila disuguaglianza tra domanda e offerta. La
4), allora, diventa:
y=[c-dq+ k(q%-q)ly
ricordando che q°= ¢/d e riarrangiando i termini, si ha:

' d+k
4) y=13(c-dq)y dove sz

Il tasso di crescita di y & dato dalla relazione lineare della 4)
moltiplicata per un coefficiente positivo e maggiore dell’uniti; cid
implica che la quota di non-belligeranza rimane invariata mentre au-
menta il valore assoluto della pendenza della retta.

Con questa modificazione, |a quota di mercato potenziale q viene
a coincidere con quella effettiva ma rimane incognito il valore della
costante moltiplicativa sufficiente ad assicurare uguaglianza tra do-
manda e offerta.

Se il contesto studiato consentisse una conoscenza pil precisa
della curva di domanda che fronteggia una data impresa, si potrebbe

stimare la relazione tra detta costante moltiplicativa e gli squilibri tra
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domanda e offerta cosi da avere nuovamente determinata la relazione
4a).

Questa possibilita, tuttavia, si ritiene esclusa in questa sede, per i
motivi indicati nel par. 1.5, per cui tale approccio non verra utilizzato
nel prosieguo dell’analisi. Esso & stato presentato in questo paragra-
fo, perd, perché la nuova equazione 4a) si rivela utile per introdurre
ulteriori considerazioni sulla possibilita di tener conto di diversi gra-
di di reattivitd del mercato e, quindi, riesaminare i casi estremi di
concorrenza perfetta e monopolio puro.

Si torni ad interpretare [’equazione 3) come & stato fatto nel
modello base. L’introduzione di una costante moltiplicativa, s, della
retta y/y & sufficiente a rappresentare infinite intensita di reazione,
cioé gradi di concorrenza: da zero a infinito. Le discrepanze tra
domanda e offerta possono essere una causa delle variazioni di s ma
altre motivazioni potrebbero trovare rappresentazione nella 4a); cid
che ¢é rilevante & 'effetto finale sulla velocitd con la quale si deve
variare y. L’equazione 4) corrisponde al caso di s=1.

Si & gia detto che per q=c/d il tasso di variazione di y rimane nullo;
invece, per dato q diverso da c/d, )"/y sara tanto maggiore in valore
assoluto quanto pil elevato & il valore di s.

Si pud dimostrare® che nel piano q,y per date condizioni iniziali il

rapporto tra |’ampiezza delle oscillazioni di q e quelle di y tende a

zero al crescere del valore di s.

(9) Cfr. I'appendice Al. In Voiterra op. oit. Parte Prima, par. 1.7, si trova una diversa
dimostrazione di questa tendenza nel caso di piccole oscillazioni in oui I’orbita viene
approssimata con un'eliisse.
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Nella fig. 1.5a le condizioni iniziali sono prese sulla verticale di
q=c/d; nella fig. 1.5b, invece, q iniziale & diverso da qo. E’ evidente
la tendenza ad una diminuzione dell’ampiezza delle oscillazioni di q
relativamente all’ampiezza di quelle di y. Nella 1.5a, ad oscillazioni
di y di ampiezza costante corrispondono oscillazioni di q che tendono
a diventare nulle; nella 1.5b, per oscillazioni decrescenti di g, si

verificano oscillazioni di y che tendono a diventare infinitamente

grandi.

Fig. 1.5a Rig. 1.5b

Nel caso estremo di s infinitamente grande la retta di fig. 1.2
sarebbe verticale, cioé a q= q0 corrisponderebbero infiniti valori di
y/y. Pidl precisamente, il sistema 3) e 4) degenererebbe nell’equazione
q=q0 per qualsiasi y e suo tasso di variazione. L’interpretazione
economica di questo caso estremo & la seguente: in condizioni di
massima concorrenza, cioé di reattivita infinitamente grande da parte
dei concorrenti, I'impresa & "quantity-taker”. Essa non puo fare altro

che accettare la quota di mercato q° che le viene riconosciuta in ogni

dato istante. Qualunque incremento di q riuscisse ad ottenere dareb-
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be luogo ad una diminuzione cosi veloce delle risorse finanziarie
disponibili da rendere immediatamente impossibili investimenti suffi-
cienti a mantenerio, mentre q< q° consentirebbe una crescita cosi
veloce dell’autofinanziamento da ricreare immediatamente la possibi-
lita di crescere ad un tasso superiore ad m.

L’unico comportamento plausibile sarebbe quello di crescere
esattamente al tasso m e mantenere la quota q= qo, mentre indeter-
minato rimarrebbe il livello di y. Una conclusione che appare simme-
trica a quella dell’impresa tradizionale in concorrenza perfetta.

In questo caso, al prezzo dato esogenamente rimane indeterminata
la quantita che il mercato sarebbe disposto ad accettare da quell’im-
presa: la quantitd che massimizza il profitto pud variare da quasi zero
a quella quantita indefinita oltre la quale, per le dimensioni raggiunte
dall’impresa, perderebbe plausibilita ’ipotesi di prezzo invariante
rispetto alle decisioni di quest’ultima.

Per I'impresa esaminata in questa sede, invece, a qO dato risulta
indeterminato il prezzo e/o la qualita del prodotto: questi ultimi
possono implicare un y che va da quasi zero a quel valore, anch’esso
indefinito, che per I’elevatezza del prezzo e la bassa qualita del pro-
dotto renderebbe implausibile I’ipotesi che il mercato sia ancora di-
sposto ad assorbire la quantita, che in un dato t, & implicata da qo.

Inoltre, nel caso tradizionale la concorrenza & in realta imposta
all’impresa dai consumatori i quali, essendo pronti a spostarsi istan-
taneamente da un produttore all’altro, la costringono a praticare lo
stesso prezzo delle altre. Nel caso qui esaminato, invece, la concor-

renza ¢ fatta direttamente dalle altre imprese senza dover ricorrere a
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due insiemi di ipotesi: quelle concernenti le imprese e quelle relative
ai consumatori, che devono essere ipotizzati perfetti arbitraggisti. Per
la nozione di concorrenza adottata in questa sede, invece, nulla di
stringente ¢ richiesto sulla reattivita dei consumatori.

Infine, mentre 1a nozione marshalliana di concorrenza perfetta di
lungo periodo implica che il processo di imitazione da parte degli
imprenditori meno capaci, gid nel mercato o nuovi entranti, sia piu
veloce del processo di creazione di innovazioni da parte di quelli piu
efficienti, la nozione di massima concorrenza qui esaminata si riferi-
sce ad un possibile mondo di imprenditori schumpeteriani, dove gli
imitatori delle innovazioni sono, in generale, sempre in ritardo rispet-
to agli innovatori.

Ne consegue che la situazione di massima concorrenza non implica
extra-profitti nulli nel lungo periodo ma consente diversi livelli di

, 0
profitto per ciascuna impresa. Questa, pur dovendo rimanere a q=¢
continuerebbe a cercare innovazioni che le consentano di fissare il pid
alto y possibile, compatibilmente con I’accettazione della propria
produzione da parte del mercato; in questo caso estremo, infatti, pur
non avendo pii senso per I’impresa mantenere una funzione obiettivo
che massimizza la crescita, dato che pud crescere al massimo al tasso
m, avrebbe comunque senso massimizzare i dividendi, soddisfatto il
vincolo di crescere come il mercato.

Lo stesso meccanismo di entrata di nuove imprese, quindi, non
appare pib sufficiente ad assicurare nel lungo periodo I’erosione degli
extra-profitti. Se la nuova entrata & una pura imitatrice, ammesso che

le venga riconosciuta una quota qo, avra come unico effetto quello di
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aver modificato la quota riconosciuta a qualche altra impresa; se,
invece, essa & entrata portando qualche novita contribuisce anch’essa
a contrastare la tendenza all’uguaglianza tra le imprese.

In definitiva, sembra che il tipo di concorrenza proposto in questa
sede sia analiticamente pid convincente di quello tradizionale sia
perché richiede ipotesi meno stringenti sia perché si fonda su un’idea
di concorrenza tra imprenditori che appare pill vicina all’intuizione
comune che si ha di essa.

Un discorso analogo pud essere fatto per il caso opposto di reat-
tivita nulla da parte dei concorrenti. Se s tende a zero anche y/y tende
ad annullarsi per qualsiasi valore di q e il sistema 3) e 4) si riduce a:
q/q = -a + by’

Se le reazioni delle imprese concorrenti perdono intensita, la
liberta di movimento dell’impresa aumenta e, al limite, le capacita di
crescita dipendono soltanto dalla scelta dell’impresa nel fissare yo. Il
valore di y, ora, dipende solo dalle reazioni dei consumatori e non pit
anche dalle reazioni delle imprese concorrenti.

Se il valore di y che I'impresa riesce ad imporre, utilizzando tutta
la capacita produttiva, & maggiore di a/b I'impresa pud crescere a
tasso costante e conquistare la totalita del mercato eliminando i con-
correnti. La situazione di monopolio puro, allora, definito come il
mercato con un solo offerente emergerebbe come il risultato di un
processo in cui l’'incapacita di reazione del resto del mercato ha dato
spazio all’impresa pid aggressiva.

Potrebbe anche verificarsi perd che, per ’ipotesi di eterogeneita

del prodotto, rimangano spazi di mercato per imprese che offrono
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particolari combinazioni di qualita e prezzo; in questo caso, si avreb-
be assenza totale di reattivita, pur non essendovi una sola impresa.
Ovviamente, se si mantiene |'ipotesi di prodotto eterogeneo, sorgono
complicazioni nella definizione dell’ipotesi di assenza di prodotti
succedanei, che sarebbe necessaria per parlare di monopolio puro.
Non interessa, perod, in questa sede indagare sulle possibili definizioni
di monopolio; cid che interessa sottolineare & che si possono e si

dovrebbero tenere distinte le ipotesi sulla reattivitd dei concorrenti

da quelle sul loro numero e la loro dimensione.
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MODIFICAZIONI DEL MODELLO BASE

2.1 Limiti al tasso di investimento

La linearita della relazione tra q/q e y, assunta nell’equazione 3),
riflette I’ipotesi che I'unico ostacolo alla crescita sia costituito dalla
capacitad di autofinanziamento dell’impresa. E’ plausibile, perd, am-
mettere che anche altre circostanze possano avere influenza su di
esso. In questo paragrafo si vogliono esaminare gli effetti di quelle
circostanze che verrebbero a tradursi nella interruzione ed inversione
dell’andamento monotono crescente della relazione tra q/q e y.

Un esempio di tali circostanze pud essere trovato in quell’insieme
di condizioni che pongono limiti alla capacitd dell’impresa di incor-
porare, in modo efficiente, quantitad crescenti di nuove attrezzature
nell’unita di tempo; & un’ipotesi familiare nella teoria economical.

In sostanza, essa afferma che all’aumentare delle risorse finanzia-

rie disponibili per I'investimento, nell’unita di tempo, I'impresa trova

(1) L'ipotesi dl costi crescenti associati a tassi di investimento cresoenti sono stati
utilizzati in vari modelli: per tuttli cfr. Treadway A. B.: On rational entrepreneurial
behaviour and the demand for investment, in Rev. of Ec. Studies, apr. 19689.
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difficolta crescenti a riorganizzare il processo produttivo. E’ plausi-
bile, allora, prevedere che all’aumentare di y il tasso di crescita della
capacitd produttiva sia prima crescente e poi decrescente, tornando
ad assumere valore nullo nel caso di assoluta incapacita di mettere a
frutto, nell'unitd di tempo, le risorse finanziarie disponibili; esso
potrebbe addirittura diventare negativo se il processo di ristruttura-
zione interferisse con la produzione corrente.

La relazione é/Q= F(y) assume valore nullo quandoy & uguale
a T+0 , essendo infatti solo sufficiente a pagare i costi e i dividendi;
diventa poi positiva, al crescere di y, per tornare ad annullarsi quando
la sovrabbondanza di risorse risulta inutilizzabile. Ricordando che il
tasso di crescita della quota di mercato, q, & dato dalla differenza tra
il tasso di crescita della produzione e il tasso di crescita del mercato,
si ha:
4/q=QQ-m=F(y)-m

Nella fig. 2.1 & rappresentato I'andamento di tale relazione; la F(y)
differisce da questa per la costante additiva m.

a
. Fig. 2.1

/'ﬁL b\ y

L’equazione 3) viene sostituita dalla:
3b) q =f(y)q con f(a)= f(b) = 0
e F (a)>0,f (b)< O
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e con un massimo per y compreso tra a € b. La 4), che si riscrive per
comodita, rimane immutata:
4) y=(c-dq)y.
Una prima valutazione del comportamento di q e y nel tempo pud
essere ricavata dall’esame della fig. 2.2, dove sono riportate le funzio-

ni descritte dalle equazioni 3b) e 4).

A I M Fig. 2.2
©
S
a
a < =
q q
% q
5|~ 4
y

[l piano q,y risulta diviso in sei zone caratterizzate da diversi segni
delle derivate delle due funzioni q(t), y(t) rappresentati dalle direzio-
ni delle freccette. Esistono due punti singolari, T e 5, oltre all’origine.
Il punto S appare un possibile candidato a rappresentare un centro, e
quindi ad essere circondato da un insieme di traiettorie chiusa analo-
ghe a quelle della fig. 1.4; diverse invece appaiono le tendenze intorno
al punto T.

Espandendo in serie la 3b) e la 4) intorno ai punti singolari, dove

cioé sono contemporaneamente nulle, e limitandosi ai termini di pri-

mo grado, il sistema diventa:

o
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le cui proprieta dipendono dagli elementi dello Jacobiano:

E(y),qf (y)

Hl =
-dy , c-dgq

Si tratta di un sistema hamiltoniano, ove cioé tr J=0 nei punti

singolari, i quali quindi possono essere solo centri o punti di sella’.

Fig. 2.3

La fig. 2.3 mostra il piano q,y diviso in due zone: una con proprieta
uguali a queile che valgono nell’intorno del punto S, per cui si ripeto-
no le proprieta del modello base ed una, esterna alla prima, caratte-
rizzata dalla tendenza dell’impresa a scomparire dal mercato anche in
presenza di risorse finanziarie abbondanti e crescenti. Questa tenden-
za discende dall’operare congiunto del vincolo che si & posto alla
possibilita di utilizzare efficientemente le risorse finanziarie disponi-
bili e dell'obiettivo di massimizzazione degli investimenti, come si
illustrera meglio di seguito.

La presenza di questa seconda zona & un primo esempio di come

il sentiero evolutivo defl’impresa possa essere anche molto diverso a

(2) Per I'individuazione delle proprieta dei Punti S e T deila fig. 2.2, ofr. I'appendice
A2,
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seconda delle condizioni iniziali. Se un’impresa, con date caratteristi-
che di efficienza produttiva, si trovasse fortuitamente nella prima
zona, ad esempio nel punto A, sarebbe in grado di rimanere nel
mercato; se, invece, venisse a trovarsi nel punto B, quindi con una
posizione iniziale piu favorevole, sia per la quota di mercato sia per
le maggiori risorse finanziarie disponibili, sarebbe costretta ad uscire
dal mercato. Essa provocherebbe, infatti, una pit intensa reazione
delle concorrenti che la costringerebbero a quote di mercato piu
basse; se la differenza tra il tasso é/Q e m non é sufficiente a riportare
I’impresa rapidamente in una zona dove y railenta la sua crescita, d/Q
comincia a diminuire, per la minore efficienza degli investimenti, e,
se non interviene prima una diminuzione di y, diventa inferiore a m
avviando |I’'impresa verso I'estinzione.

Tale conclusione, ovviamente, appare paradossale dato che tra-
sforma ['abbondanza di risorse finanziarie in un impedimento alla
crescita. Per evitare il paradosso bisognerebbe modificare I’ipotesi di
massimizzazione degli investimenti, per dati dividendi.

Si potrebbe ad esempio, supporre che raggiunto il punto di massi-
ma efficienza nell’impiego diy, cioé il massimo di q/q=f(y), I'impresa
aumenti i dividendi in modo da non far superare ad y quel valore
critico. Cid significherebbe, pero, tornare di fatto ad una relazione
monotona crescente tra q/q e y e riprodurre quindi il comportamento
del modello base; la sola differenza riguarderebbe i dividendi che
diventerebbero variabili quando le risorse finanziarie disponibili non

trovassero impiego efficiente negli investimenti interni.
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Indipendentemente dal modo con cui si pensi di modificare le
proprieta della seconda zona, cid che sembra importante sottolineare
é che, tra le possibili evoluzioni dell’impresa non sembra che debbano
necessariamente emergere tendenze alla convergenza verso soluzioni
stazionarie. Si & gia visto, infatti, nella discussione del modello base
che I’abbandono dell’ipotesi di massimizzazione degli investimenti
non ¢ sufficiente a garantire all’impresa I'indipendenza dalle scelte
dei concorrenti e quindi a garantirle la possibilita di seguire un sen-
tiero di crescita regolare; d’altra parte, modificazioni come quella
indicata sopra eviterebbero il crearsi di una zona che porta all’uscita
dal mercato ma riconfermerebbero le conclusioni del modello base.

In definitiva, cid che si vuole mostrare con le variazioni del model-
lo base esaminate in questo paragrafo e nei successivi & da un lato,
la grande capacitd di condizionare le proprietd del modello di due
ipotesi apparentemente innocue sulla volonta di crescita detl’impresa
e sulla reattivitd delle concorrenti, e dall’altro, come le sorti di un
impresa possano dipendere in maniera essenziale da circostanze acci-
dentali e non da suoi particolari pregi o difetti.

In altre parole, se due imprese mostrassero evoluzioni molto diver-
se, non necessariamente le cause andrebbero ricercate in loro diffe-
renti caratteristiche; e cid anche in un modello strettamente
deterministico come quello in esame, tranne ovviamente che neila
fissazione delle condizioni iniziali. E’ un risultato che appare in sin-

tonia con le impostazioni neoistituzionalistiche.
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2.2 Limiti alle reazioni del mercato

Una modificazione formalmente analoga a quella del paragrafo
precedente puo essere introdotta nell’equazione 4). Si possono cioé
esaminare gli effetti di quelle circostanze che si traducono nella in-
terruzione ed inversione dell’andamento monotono decrescente della
relazione tra tasso di crescita di y e quota di mercato.

La relazione ipotizzata nel modello base tra queste due variabili
implica che il resto del mercato abbia sempre sufficienti capacita
finanziarie per fare concorrenza all’impresa che ha successo, nono-
stante la simmetrica riduzione di quota di mercato che subisce.

Se il successo conseguito dall’impresa arriva ad assicurarle quote
molto elevate del mercato, quasi monopolistiche, pud essere plausibi-
le supporre che la capacita di resistenza delle altre concorrenti possa
diminuire o cessare del tutto. Se le imprese operano anche in altri
mercati, possono attingere altrove le risorse finanziarie necessarie a
mantenere alte le spese per la concorrenza nel settore dove sono
temporaneamente perdenti; in assenza, pero, di fonti esterne di finan-
ziamento, (a2 riduzione a quote minime di mercato pud rendere impos-
sibile sostenere, per il tempo necessario, elevati tassi di crescita di
tali spese.

In questo caso, sarebbe plausibile supporre che, oiltre una certa
quota di mercato raggiunta dall’impresa, la resistenza delle altre di-

minuisca fino, eventualmente, a cessare del tutto. Graficamente que-

sta relazione potrebbe apparire come nella fig. 2.4.
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Fig. 2.4
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A destra della quota A, la funzione raggiunge un minimo ¢ poi
comincia a crescere fino a tornare eventualmente positiva quando,
annullata la resistenza delle concorrenti, I'impresa pud imporre al
mercato, almeno entro certi limiti, prezzi crescenti e/o qualita decre-
scente. L’equazione 4), diventa:
4b) y=g(a)y con g(A)=g(B) =0

e g(A)<0 gB)>0

Tralasciando la costruzione di un grafico analogo a quello di fig.

2.2, si procede, come sopra. Linearizzando le equazioni:

3) q=(-a+by)q

4b) y=g(a)y

intorno ai punti singolari, si ottiene un sistema formalmente analogo
a quello del paragrafo precedente.

-a+ by, bg
- |

yg'(q), g(q)

dove tr J=0 nei punti singolari; si ha un centro e un punto di sella (cfr.

appendice A3).

Fig. 2.5

q

Anche nella fig. 2.5 il piano risulta diviso in due zone. Una in cuj
le traiettorie sono curve chiuse, come nel modello base, intorno al
primo dei punti singolari esaminati; I’altra in cui, viceversa, le traiet-
torie tendono a divergere. Dal punto di vista economico, questa se-
conda eventualita & dovuta all’aver ipotizzato di fatto assenza di limiti
alla possibilita per 'impresa di aumentare il prezzo e ridurre la qua-
litd oltre il punto di resa da parte deile concorrenti.

E’ ovvio che tale possibilita sarebbe limitata nella realti; sarebbe
quindi necessario introdurre ulteriore elementi nel modelio. Inoltre,
approssimandosi alla posizione di monopolio, I’impresa dovrebbe ne-
cessariamente rivedere la sua funzione obiettivo; essa dovrebbe, infat-
ti, scegliere tra la possibilitd di massimizzare i dividendi, dopo aver
effettuato investimenti sufficienti a crescere al tasso m, oppure inve-
stire le eccedenze finanziarie in altri settori. La stessa ipotesi di una
concorrenza definitivamente debellata in quel mercato & solo una
semplificazione analitica; utile a delimitare il problema ma non cer-

tamente sufficiente ad esaminare le possibili strategie di un’impresa

che si trovasse a dover amministrare un successo temporaneamente
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completo in un mercato ma potenzialmente sempre esposto a nuova
concorrenza. Come si & detto piu volte, perd, esula dai fini del pre-
sente lavoro entrare nel merito delle possibili strategie che si offrono
ad un ristretto numero di operatori o ad un’impresa temporaneamente
monopolista; in questa sede [’esame & limitato alle implicazioni di una
strategia di difesa minima.

Risulta, poi, nuovamente che differenti condizioni iniziali possono
avere esiti moito diversi per una stessa impresa. In definitiva, valgono

anche in questo caso le considerazioni fatte nel paragrafo precedente.

2.3 Effetti congiunti dei limiti all’investimento e alle reazioni del

mercato

E’ possibile tenere conto simultaneamente delle modificazioni
introdotte nei due paragrafi precedenti. Il modello risulta allora co-
stituito dalle equazioni:
3b) ¢=£(@¥)q
4b) y=g(q)y
con f(ay=E(b)=0 f(a)>0, (b)<O

g =@ =0 g (A)<0 g (B)>0

Costruendo un grafico analogo a quello di fig. 2.2, si ottiene la fig.

2.6.
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Si vede che esistono gquattro punti singolari R, S, V, Z, oitre
all’origine, che dividono la porzione strettamente positiva del piano
q,y in nove parti. Le freccette mostrano la tendenza ad un movimento
circolare antiorario intorno al punto S e di uno circolare orario intor-
no al punto V. L’esame procede in modo analogo a quelio seguito nei
paragrafi precedenti.

Linearizzando, si ottiene lo Jacobiano:

£(y) ,£°(y)q

Bl=1,
g’(q)y, g(q)

dove tr J=0 nei punti singolari che sono alternativamente centri e

punti di sella (cfr. appendice A4).

Fig. 2.7
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Come si vede nella fig. 2.7 la possibilita di esiti differenti per una
stessa impresa, a seconda delle condizioni iniziali, appare ancora pid
ampia.

Le modificazioni introdotte in questi ultimi tre paragrafi, mirano
a conferire alle ipotesi economiche sottostanti maggiori plausibilita
di quella implicata dalle relazioni strettamente lineari del modello
base, anche se permangono limiti nella capacita di affrontare le situa-
zioni estreme che si creano quando l'impresa non viene a trovarsi
nelle zone dei movimenti ciclici. Sembra, comunque, che rimanga
confermata |’assenza di tendenze necessarie ad una struttura stabile

del mercato.
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ULTERIORI SPECIFICAZIONI DEL MODELLO BASE

3.1 Costi fissi e rendimenti di scala

Si era detto nell’Introduzione che, nonostante uno degli scopi di
questo lavoro fosse quello di ridurre al minimo le ipotesi sulla tecno-
logia, si sarebbe comunque provato ad esaminare gli effetti di speci-
ficazioni pid particolari di questa sul comportamento del modello.

In questo paragrafo verranno svolte alcune considerazioni sugli
effetti indotti dalla presenza di indivisibilitd di qualche input, ad
esempio degli impianti. Cioé consentira di svolgere anche alcune con-
siderazioni sulla variabilita, in generale, del rapporto tra valore del
capitale e prodotto nonché sui rendimenti di scala.

La presenza di indivisibilita degli impianti produce, come noto,
una discontinuitd nella relazione tra valore complessivo del capitale
impiegato e quantitd prodotta. Per ottenere una quantita maggiore di
quella massima, fisicamente consentita da impianti dati, & necessario

aumentare di una quantita finita, per I'ipotesi di indivisibilita, il ca-

pitale investito negli stessi.
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In un dato istante di tempo, I'impresa utilizza determinati impianti
che costituiscono il suo capitale fisso, KO, e capitale circolante, dato
dalle risorse finanziarie necessarie ad anticipare il sostenimento di
alcuni costi variabili. Supponendo, per semplicita, che il capitale
circolante sia costante per unitd di prodotto, la relazione tra valore
del capitale totale e quantita prodotta sarebbe data da:

5) K(Q) =K®+ hQ
dove h rappresenta il valore del capitale circolante per unita di pro-
dotto. Indicando con M la massima produzione possibile con quei dati
impianti, e supponendo che h rimanga costante anche con impianti
maggiori, la funzione K(Q) avrebbe I’andamento descritto nella fig.
3.1

Per aumentare la produzione oltre M, & necessario aumentare, in
un’unica soluzione, il capitale fisso da K® a K%+ BC. Per evitare le
difficolta formalii dovute a discontinuita in un modello formulato nel
continuo, si pud approssimare il saito da B a C con la curva continua

e derivabile rappresentata dalla tratteggiata che va da B a E.

XK(Q) D

Dal punto di vista economico, rimane preservata la necessita di

un’alta concentrazione di investimenti per la realizzazione di un pic-
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colo incremento di produzione e poi, nuovamente, la possibilita di
aumentare Q con il solo adegnamento del capitale circolante. La
relazione tra K e Q alla quale si fara riferimento nel prosieguo & data,
allora, dalla curva ABED.
Le curve dei rapporti capitale/prodotto medio e marginale sono

rappresentate nella fig. 3.2.

Fig. 3.2

Rispetto alla situazione del modello base, in cui i due rapporti
sono coincidenti e costanti, le nuove ipotesi, per quanto semplificate,
diversificano notevolmente il loro andamento e, come si vedra, cid &
alla base della molteplicitd di esiti che si possono avere. Ciascun
rapporto, infatti, ha una sua specifica influenza sui risultati dell’atti-
vita dell’impresa.

Il rapporto medio influenza I’elemento del costo unitario dato
dall’ammortamento, e ’ammontare dei dividendi per unita di prodot-
to. Per quanto concerne la quota di ammortamento per unita di pro-
dotto, ipotizzando che il deperimento sia una frazione costante, B, del

capitale fisso, K°, essa sara data da: BK%/Q.
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Analogamente, se si mantiene 'ipotesi di dividendi costanti, , per
lira di capitale investito, ’ammontare del dividendo per unitd di pro-
dotto sard: 4K(Q)/Q.

Delle uscite finanziarie considerate nel vincolo di bilancio del
modello base rimane quella dei costi per materiali e lavoro, che si
continua a supporre costante per unita di prodotto e pari ad a, e la
spesa s per la concorrenza, che non dipende dalla produzione ma dalla
reattivita del mercato.

It nuovo vincolo di bilancio, per dati impianti fissi, & allora:

6) pQ-3Q- aQ-BK’- §(K*+hQ) =1

L’andamento variabile dei dividendi e del costo fisso, per unita di
prodotto, influenza le risorse finanziarie che rimangono disponibili
per i nuovi investimenti. La variabilita del rapporto medio capita-
le/prodotto determina, allora, per questa via un primo condiziona-
mento del tasso di crescita della capacita produttiva e, quindi, del

‘tasso di variazione della quota di mercato.

Un secondo condizionamento deriva, invece, dalla variabilita del
rapporto marginale capitale/prodotto. [l reciproco di questo rapporto
determina !’incremento di capaciti produttiva per lira di investimen-
to. I1 rapporto rimane costante, con le ipotesi adottate in questa sede,
finché la quantita prodotta & inferiore a quella massima e subisce un
forte incremento, che poi tende a essere riassorbito, quando gli im-
pianti devono adeguarsi a produzioni maggiori.

In realti, ’andamento del rapporto marginale sara variabile anche

per variazioni di Q consentite dagli impianti dati; & molto probabile,

infatti, che esso sia crescente almeno per livelli produttivi non troppo
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lontani dalla capacitd massima. A parita di risorse finanziarie dispo-
nibili per ’investimento, quindi, ’incremento di capacitd produttiva
pud variare anche notevoimente e cosi ne risentira anche il tasso di
variazione della quota di mercato.

In un contesto di crescita continua del mercato, gli incrementi
ottenibili con un pid elevato sfruttamento degli impianti tenderanno
a perdere importanza rispetto agli incrementi ottenibili con una cre-
scita complessiva del capitale d’impresa. Quanto minore &, invece, la
dinamica del mercato tanto piu diventa probabile che alle variazioni
necessarie di offerta si faccia fronte con un diverso grado di sfrutta-
mento degli impianti. Per concentrarsi su quest’uitima possibilitd &
conveniente, allora, condurre I’analisi nell’ipotesi che il tasso di
espansione del mercato sia nullo, cosi che il tasso di crescita della
quantitd prodotta dall’impresa coincide con il tasso di crescita deila
sua quota di mercato.

Per ottenere il tasso di variazione proporzionale dell’offerta, per
impianti dati, si divide la 6) per il rapporto marginale capita-
le/prodotto ipotizzato nella §), ciod dK(Q)/dQ=h, e poi ancora per

Q, ottenendo:

atdh 1 ()R 1 dK 4O 1 _Q
h b h Q dtdkQ Q

Volendo continuare ad esprimere la relazione in termini di quo-
ta di mercato, q= Q/Qm, basta sottrarre ad ambo i lati m= 0 e dividere
e moltiplicare per Qm, costante, il denominatore dell’uftimo termine
del lato sinistro dell’equazione. Ponendo, poi, per comodita:

o+ dh/hza , lhzb e (B+6 )K¥/hOm:=k




si ottiene:
3¢) q= (-a+ by-k/q)q.

La nuova espressione del tasso di variazione proporzionale della
quota di mercato é composta da una parte, uguale a quella del modello
base tranne che per i valori dei parametri a e b, alla quale viene
sottratto un termine positivo e decrescente rispetto a q.

La seconda equazione del modello, che si riscrive per comodita,
rimane, invece, invariata:

4) y=(c-dq)y.

Se si analizzano gli effecti di indivisibilitd degli impianti in un
contesto di mercato stazionario, si rende necessario adeguare anche
un’altra ipotesi che caratterizza il modello base e cioé la possibilita
di adattare perfettamente lo stock di capitale non solo in fase di
espansione ma anche in quella di contrazione. Se si assume, come nel
quello base, che il mercato sia in continua crescita, le diminuzioni
di quota di mercato non implicano necessariamente diminuzioni asso-
lute della produzione; cid pud avvenire, naturalmente, ma le oscilla-
zioni ottenute dal modello potrebbero implicare anche solo variazioni
del tasso di crescita dell'impresa intorno al trend m, senza che questa
debba mai sperimentare tassi di crescita della produzione negativi.

In un tale contesto, in cui sono le tendenze di piti lungo periodo al
centro dell’attenzione, I'ipotesi di perfetta adattabilita del capitale
pud essere accettata come una ragionevole semplificazione analitica.
Diverso & il caso che si vuole ora esaminare. Le ipotesi di mercato

stazionario e di impianti fissi sono quelle che tipicamente definiscono

situazioni di breve periodo.
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Cio significa che le curve della fig. 3.2 non possono essere inter-
pretate come normali curve statiche, cioé rappresentanti posizioni
alternative e sempre disponibili per I’impresa. Esse lo sono soltanto
"per parti”, per cosi dire, per quei tratti che rappresentano le produ-
zioni possibili con un dato impianto. Queste sono le produzioni che
danno luogo ad un primo tratto decrescente della curva del rapporto
medio capitale/prodotto e ad un primo tratto della sua parte crescen-
te, che corrisponde a quelle produzioni ottenibili con sovrautilizzo
degli impianti. Il tratto crescente puo essere pilt o meno esteso ma &
indubbio che nella realtd esista.

In condizioni normali di breve periodo, quindi, I'impresa potrebbe
muoversi lungo una curva del rapporto medio capitale/prodotto che,
sebbene fortemente asimmetrica, implicherebbe rendimenti di scala
che, misurati in termini di costi unitari, sarebbero prima crescenti,
poi costanti nel punto di minimo e infine, anche se per un breve tratto,
decrescenti. L’esame, allora, pud essere limitato a situazioni in cui
’impresa opera in condizioni corrispondenti ad una curva ad U del
rapporto medio capitale/prodotto.

E’ conveniente iniziare I’esame con il caso estremo di imprese che
dispongano di impianti fissi sufficienti a soddisfare, a costi decre-
scenti, tutta la domanda del mercato, una situazione cioé di potenzia-
le monopolio naturale. E’ possibile, allora, utilizzare direttamente
I’equazione 3c).

Tralasciando i valori nulli di q ey, esiste un punto singolare con
coordinate:

q = c¢/d,y = a/b + kd/be.
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Espandendo in serie intorno a questo punto, si ottiene lo Jacobia-
no:

k/q+ (-a+ by-k/q), Hq

1=
-dy , ¢-dg

e I'equazione caratteristica | J - zI | = 0, diventa:
22 - zkd/c + (ac + kd) = 0
Le soluzioni sono:
21, 22 = 1/2{kd/c + [ (kd/c )®-4 (ac + kd ) ]2

La successione dei segni dei coefficienti & +- + per cui le radici
se reali sono positive e se complesse hanno parte reale positiva. Le
traiettorie divergono, con movimento a spirale o monotono, a seconda
del segno dei discriminante. Quest’ultimo puo passare da valori posi-
tivi a valori negativi a seguito di un aumento della reattivita del
mercato espressa, come si &€ mostrato nel par. 1.7, da un aumento deila
pendenza della retta della fig. 1.2, cioé da aumenti equiproporzionali
di ced. Se questi sono sufficientemente elevati, la tendenza ad allon-
tanarsi dal punto singolare & contrastata da variazioni sensibili di y
che producono alternativamente tassi di crescita di q positivi ¢ nega-
tivi. Se, invece, la reattivitd del mercato & debole, I'impresa tendera
ad espandersi indefinitamente, o a scomparire dal mercato.

Si supponga, infatti, che le condizioni iniziali implichino un y
minore di a/b+k/bgq, cio¢ insufficiente a mantenere la quota di mer-
cato, perché le uscite superano le entrate e le perdite riducono il
capitale; allora la diminuzione di q provoca, da un lato, una crescita

di y quando la quota di mercato diventa inferiore a ¢/d, ma anche un

aumento dei costi unitari perché si riduce la produzione. Se la sensi-
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bilita di y alla quota di mercato & bassa, perché il mercato non &
abbastanza reattivo, permane la perdita per unita di prodotto e I'im-
presa esce dal mercato. Il contrario accade se le condizioni iniziali
prevedono y sufficiente a fare investimenti; in questo caso la scarsa
reattivitd lascia campo libero alla sua crescita e si riproduce una
situazione di monopolio.

La presenza di impianti fissi, con capacita esuberante rispetto alle
dimensioni del mercato, pud risultare quindi un onere insostenibile se
le condizioni della domanda provocano, in un certo istante, valori
bassi di y; in altre circostanze invece essa pud rappresentare un van-
taggio.

Si & ottenuto, allora, un primo risultato: in condizioni di potenziale
monopolio naturale dovuto ad economie di scala, I’interazione tra
queste e il meccanismo concorrenziale ipotizzato produce instabilita.
Questo risultato appare conforme alle conclusioni che vengono rag-
giunte dalla teoria tradizionale del monopolio naturale, e cioé che
tale situazione implica o un periodo di concorrenza distruttiva, miran-
te alla totale eliminazione dei concorrenti, oppure & necessario intro-
durre la possibilitd di accordi con giochi cooperativil. Si potrebbe

dire, anzi, che il modello accentui ancora di pidl la potenziale instabi-

(1) Si veda ad es. Sharkey W.: The theory of natural monopoly, Cambridge University
Press, 1982. La possibilita di un equilibrio con un solo concorrente ottenibile con
I'approccio dei contestable-markets sembra richiedere una funzione obiettivo notevol-
mente diversa da quella accolta in queata sede. Essa infatti richiede che il monopolista
preferisca avere profitti nulli piuttosto che rischiare una concorrenza distruftiva con i
potenziali entranti e che abbandoni I'idea di crescere entrando in altri mercati, data la
assoluta incapaocita di autofinanziamento dovuta ai profitti nuili. L'oblettivo della cre-
scita verrebbe considerato esaurito con ia conquista di un mercato. In questo lavoro,
inveoe, non & stato necessario porre un limite di questa natura al desiderio di crescere.
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lita di tale situazione. L’equazione 4), infatti, non implica necessaria-
mente una concorrenza distruttiva; quest’ultima si avrebbe se q°= c/d
fosse supposto nullo, cioé se i concorrenti non volessero riconoscere
all’impresa il diritto ad alcuna quota di mercato. In generale, invece,
q°> 0 e cid significa che, pur essendo riconosciuto all’impresa il dirit-
to ad una quota di mercato da coprire senza subire pressioni esterne,
il superamento di questa quota provocherebbe reazioni di intensita
crescente e quindi instabilita.

Come si & gia detto nel par. 1.7, avvicinandosi a quote di mercato
pari ad uno, cioé a posizioni monopolistiche, la problematica dell’im-
presa cambia. Essa deve valutare la temporaneita o meno di tale
successo ¢ decidere se utilizzare le eccedenze finanziarie per aumen-
tare i dividendi, per espandersi in altri mercati o semplicemente ac-
cantonarle, se ritiene precaria la posizione raggiunta.

Non presentando in questa sede un’analisi di questa tematica, il
modello rimane muto quando la traiettoria seguita dall’impresa si
avvicina a questi valori. L’instabilita prodotta dal modello non impli-
ca, quindi, mancanza di significativitd economica ma solo che I'impre-
sa in quelle condizioni verrebbe normalmente confrontata con
problemi diversi da quelli esaminati in questa sede. Da un punto di
vista formale, cid significa lasciare indeterminati i vincoli da imporre
alle variabili di stato affinché non superino i valori economicamente
ammissibili per il tema che si sta esaminando; poiché si ritiene che la
specificazione di tali vincoli non potrebbe essere dedotta, in modo

soddisfacente, dagli elementi che costituiscono questo modello, si

preferisce lasciarli indeterminati.
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Si constata anche che, se I'uiltimo termine entro la parentesi della
3c), ciog il termine che incorpora I’effetto delle variazioni di scala,
fosse crescente con Q, e quindi con q, il primo elemento dello Jaco-
biano valutato nel punto singolare sarebbe negativo e quindi il coeffi-
ciente di z positivo, invertendo il segno delle radici, o della loro parte
reale. Invece di instabilitd, si avrebbe convergenza verso il punto
singolare. Se, poi, quel termine fosse costante si avrebbe di nuovo
I’equazione 3) del modello base e si ritroverebbero le oscillazioni di
ampiezza costante.

Per tornare all’esame del caso in cui tutti i tipi di rendimenti sono
presenti & necessario modificare I’equazione 3c¢). Una possibile modi-

fica che risponde a questa esigenza & presentata nella seguente equa-
zione:

3d) g=[-a+by-st(q)lq

con f(q)> 0 e £'(q)$0 per q §q-; s & un parametro con il quale graduvare
{*entita dei rendimenti rappresentati dalla f(q) che raggiunge un mi-
nimo per q= q..

1l sistema 3d), 4) & una versione modificata delle equazioni di
Lotka-Volterra. La letteratura sull’argomento2 ha messo in evidenza
come le proprietad del modello siano notevolmente sensibili alle gran-
dezze dei parametri e alle caratteristiche della f(q). Ai fini del pre-
sente lavoro non sembra necessario ripetere in questa sede la

discussione generale delle potenzialita di tali sistemi; sembra suffi-

ciente esemplificare tale variabilita di risultati.

(2) Cfr. ad es. Minorsky N.: Non linear oscillations, R. Krieger Publishing Comp., p. 69.
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[1 sistema 3d), 4) & in grado di esibire aimeno due comportamenti

che appaiono interessanti dal punto di vista economico; essi sono

illustrati nelle figg. 3.3. e 3.4°.

5 A Fig. 3.3 y Fig. 3.4

Nel primo caso esiste un ciclo limite stabile: dalle condizioni
iniziali A e B partono due traiettorie che tendono a percorrere una
stessa orbita, collocata dove la traccia sul grafico si ispessisce. Viene,
cosi, confermata la caratteristica fondamentale del modello base an-
che se corretta con la proprietd che, qualunque siano le condizioni
iniziali, le variabili tenderanno a percorrere un’unica orbita. In que-
sto caso la presenza di rendimenti di scala variabili, secondo la se-
quenza tipicamente immaginata dalla teoria economica, non & in
grado di produrre una tendenza ad una struttura stabile delle quote
di mercato. E’ anche possibile che esista un ciclo limite stabile ma con

un’orbita cosi ampia che tutta la gamma dei valori di q economicamen-

(3) La fig. 3.3 é stata ottenuta con le equazioni:
q=10[-005+08y-10(q°-04q+ 01)]q

y=(2-12q)y.

Lafig. 3.4 ei & ottenuta attribuendo al coefticiente di qnellaseconda equazione il valore
8; la quota di non-belligeranza é passata, cosi da 1/6 a 1/4, valori rispettivamente
maggiore e minore della quota 1/5 che rende minimo il termine rappresentante i
rendimenti di scala.
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te ammissibili ricada al suo interno; sarebbe allora rilevante solo la
tendenza a divergere dal punto singolare e si avrebbe una situazione
analoga a quello del monopolio naturale.

Nel secondo caso, invece, tale presenza & in grado di far converge-
re, partendo dalle stesse condizioni iniziali, la situazione dell’impresa
verso la quota di mercato di non-belligeranza e ad un valore di y
appena sufficiente a soddisfare il vincolo finanziario.

L’aspetto interessante della questione sembra risiedere nella con-
dizione, che verra illustrata di seguito, sufficiente a provocare un
risultato piuttosto che I’altro. Essa pud essere cosi enunciata: se il
valore q. che rende minima la f(q), cioé il valore della produzione al
quale corrispondono i rendimenti di scala costanti, & superiore al
valore di non- belligeranza, q°= c/d, allora si ha un ciclo limite stabi-
le; se esso ¢ inferiore si ha convergenza verso il punto singolare.

Se la produzione corrispondente all’ottimo tecnico degli impianti
dati, si incontra prima di aver raggiunto la quota di mercato di non-
belligeranza, I'impresa tende a raggiungere questa quota e a rimaner-
vi; essa realizza profitti sufficienti a pagare i dividendi desiderati e si
colloca nel tratto crescente della curva dei costi medi di produzione,
mentre gli oneri per la concorrenza rimangono costanti. Se, invece, la
quota di non-belligeranza si incontra quando i costi medi sono ancora
decrescenti, I’impresa segue un andamento ciclico. Se il minimo dei
costi medi coincide con la quota di non-belligeranza si ritrovano,
nell’intorno del punto singolare, le proprieta del modello base.

Cio significa che una stessa impresa pud avere storie molito diverse

a seconda della quota di mercato che le altre accettano come data in
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un certo istante. Un aumento della quota riconosciuta daile altre
come normale per quell’impresa, quindi il riconoscimento e I’accetta-
zione di un successo commerciale che il mercato & disposto a registra-
re, potrebbe spostare I'impresa da una situazione di ciclo limite a
quelia di convergenza verso la nuova quota di mercato, e viceversa.

Ricordando che la quota di non-belligeranza, sia essa positiva o
nulla come nel caso di concorrenza distruttiva, dipende dalle convin-
zioni degli altri concorrenti, che queste possono variare per i motivi
pit diversi e riflettono, tra I’altro, il grado di aggressivita del mercato
non sempre riconducibile a sue precise condizioni oggettive, appare
chiaro come I’introduzione dei rendimenti di scala costituisca un ul-
teriore elemento di fragilitd anche di situazioni di mercato apparen-
temente stabili, come quelle caratterizzate da q.< qo.

Una indicazione su come la diversita di andamento possa dipénde-
re dalla dislocazione del minimo della f(q), 1a si pud trovare guardan-
do al comportamento del modello nell’intorno dei punti singolari.
Sempre tralasciando il punto q=y= 0, I’altro punto singolare & indivi-
duato dalle coordinate:
q0 = c/d
y® = a/b + £(c/d)s/b

L’equazione caratteristica ottenuta linearizzando 3d), 4) nell’in-

torno del punto qo, yo & data da:

-sf'(q®)q"-z , bq°

2= 4 arb+ () s/b), 0-2

= 22 4 sf’(qo)q°z+ dqo[a+sf(q0)]=0

con radici:

T
22 = 12 |- (40a° £ [[(6'(a")a” 4dq® fa+ 584 1] 7]
Se il minimo di £(q) si verifica per q.=q°, f’(q°)= 0 e il discriminante
¢ sicuramente negativo; essendo anche nullo il coefficiente di z, le
radici sono immaginarie. Spostandosi a destra e sinistra di qo, f’(qo)
assume valori assoluti crescenti ma finché non sono sufficientemente
grandi da invertire il segno del discriminante, le radici rimangono
complesse coniugate. In questo primo caso, se il minimo di £(q) si
verifica per q' > q°, allora f’(q°)< 0 e la parte reale delle due radici &
positiva; la traiettoria & una spirale divergente finché, diventando
operativi i rendimenti decrescenti, & possibile che tenda ad un ciclo
limite. Se, invece, q-< q°, f’(q°)> 0 e si ha convergenza verso il punto
qo,y0 e quindi I’eventuale ciclo limite sarebbe tutto al pil semistabile.
Nel caso che il discriminante sia giunto a cambiare di segno, si avra
convergenza o divergenza monotona.

Le proprietd del modello appena illustrate rimangono immutate
anche se I'impresa ¢ molto piccola. Cid consente di stabilire un con-
fronto pil preciso tra i risultati della teoria tradizionale e quelli che
scaturiscono dall’analisi condotta in questo paragrafo.

Nell’analisi marshalliana di concorrenza perfetta, o nei modelli di
concorrenza monopolistica, la presenza di curve di costo medio ad U,
generate da rendimenti di scala variabili, sono sufficienti a determi-
nare esattamente la struttura del mercato tanto nel breve quanto nel
lungo periodo. Per ogni impresa esiste una produzione ottima; data la
dimensione del mercato, & determinata anche la quota dello stesso che

N

tocca a ciascuna impresa. Se vi & entrata di nuove imprese, l’offerta

ottima di ciascuna diminuisce finché si raggiunge una situazione di
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assenza di extra-profitti: nel punto di minimo dei costi medi per
I'impresa in concorrenza perfetta oin un punto del tratto decrescente
degli stessi in concorrenza monopolistica. L’offerta di ciascuna im-
presa, e quindi la sua quota di mercato, & sempre esattamente deter-
minata anche se varia con |’entrata di nuove imprese.

Si & visto che la presenza di una curva di costo medio ad U, per
I’impresa esaminata in questo paragrafo, pud dar luogo ad un ciclo
limite stabile o alla convergenza verso la quota di non-belligeranza.
Se pero si considera il processo di entrata di nuove imprese, questo
verrd a tradursi, secondo un qualsiasi meccanismo, in una riduzione
della quota di non- belligeranza riconosciuta a ciascuna impresa. Con
impianti dati e con la continua riduzione della quota di non-bellige-
ranza, si dovra verificare prima o poi la disuguaglianza q'> q0 che &
in grado di generare un ciclo limite stabile. Per cui, anche se per
qualche impresa si verifica nel breve periodo la tendenza a convergere
verso una determinata quota di mercato, il meccanismo di entrata di
nuove imprese tenderebbe ad annullarla.

Per rendere il confronto con I'impresa marshalliana ancora pid
stringente, si immagini che I'impresa descritta in questo paragrafo sia
piccolissima e accetti il prezzo di mercato come un dato e che s
rappresenti solo spese per la pubblicita cosi che le variazioni di y
dipendano solo da variazioni di s. Durante il processo di entrata, e
quindi di diminuzione del prezzo di mercato, si verificz; ’usuale pro-
cesso di uscitadelle imprese meno efficienti finché sul mercato riman-

gono solo quelle piud efficienti, dotate tutte delle stesse curve di costo

medio. In questo caso, la quota di non-belligeranza non potrebbe che
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essere quella corrispondente alla produzione che assicura il minimo
costo medio; ma se q.= qo, f’(;;o)= 0 e le radici dell’equazione carat-
teristica sono immaginarie; la traiettoria & una curva chiusa come nel
modello base.

In altre parole, anche volendo utilizzare il modello in situazioni
del tutto simili a quelle dell’analisi tradizionale, tranne che per la
componente di spese per la concorrenza s, ¢ immaginando, quindi, di
iniziare da una situazione di equilibrio di lungo periodo, con imprese
tutte uguali e profitti appena sufficienti a pagare i dividendi ritenuti
normali, quindi nel punto singolare, basterebbe uno scostamento ac-
cidentale di una impresa da quella posizione per creare un movimento
oscillatorio perpetuo.

Con I'impostazione adottata in questo lavoro, si sono tenute distin-
te due caratteristiche dell’impresa: la dimensione e la reattivita. Esse
possono trovarsi associate in alcuni contesti ma sono concettualmente
distinte. Nell’analisi tradizionale, I'idea di base sembra essere che la
reattivitd o, pill precisamente, le capacita di reazione effettiva siano
funzioni crescenti della dimensione. Si ¢ mostrato, invece, come si
possono analizzare gli effetti di una reattivita estrema senza dover
precisare la dimensione dell’'impresa (par. 1.7); analogamente si &
mostrato, anche in quanto esaminato in questo paragrafo, che si pos-

sono dedurre gli effetti di dimensioni piccolissime, senza per questo

dover modificare il grado di reattivita.




3.2 Effetti del credito

Tutta I’analisi precedente & stata svolta in base all’ipotesi che
I’unico modo per aumentare il capitale fosse I’autofinanziamento.
Volendo abbandonare questa semplificazione sarebbe necessario sta-
bilire quali altre possibilita di finanziamento si suppongono possibili
e i criteri per la loro scelta. Considerando anche ’emissione di nuove
azioni e il ricorso al credito, I'analisi dovrebbe entrare nel merito
delle condizioni che di volta in volta li rendono piti convenienti. Cid
richiederebbe, perd, una specificazione delle condizioni entro le qua-
li opera I'impresa molto maggiore di quella prevista in questo lavoro;
tra 1'altro, fattori di breve periodo in grado di alterare le condizioni
del credito, la convenienza a diluire pit o meno il controllo della
societa, I'andamento delle quotazioni etc. svolgerebbero un ruolo
determinante nel decidere la convenienza relativa delle varie forme
di finanziamento. Questa problematica esula, perd, dai fini del pre-
sente lavoro che mira, viceversa, ad evidenziare possibilita e limiti
delle capacita di crescita dell’impresa meno contingenti.

E’ possibile, comunque, svolgere alcune considerazioni sugli effet-
ti provocati dall’introduzione del ricorso al credito; la discussione
sara condotta facendo riferimento al modello base.

L'ottenimento di un prestito da parte dell’impresa produce due
cambiamenti: si modifica la capacitad produttiva e si modifica il vinco-
lo di bilancio perché viene introdotto un’ulteriore uscita finanziaria

per il pagamento degli interessi.
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Si supponga per un momento che il nuovo capitale venga acquisito
con una emissione azionaria e che si traduca istantaneamente in nuova
capacita produttiva; la quota di mercato aumenterebbe istantanea-
mente. Ad esempio, nella fig. 3.5, a paritd di y, I'impresa salterebbe
dal punto P a Q, o dal punto E al punto F.

Poiché il nuovo capitale & stato ottenuto con emissione di nuove
azioni, le uscite finanziarie per unita di prodotto rimarrebbero immu-
tate e sarebbero sempre costanti al variare di Q. L’effetto dell’aumen-
to del capitale a disposizione si esaurirebbe nel passaggio ad un’altra
orbita; essendo i parametri delle equazioni 3) e 4) rimasti immutati,
la forma delle orbite non varierebbe e ’unico effetto economico sa-
rebbe un aumento, passando in Q, o una diminuzione, passando in F,

dell’ampiezza delle fluttuazioni diy e q.

Fig. 3.5

Se, invece, il nuovo capitale & preso a prestito & necessario tenere
conto anche del pagamento degli interessi, che in generale saranno
diversi dai dividendi, per unitd di prodotto. Si preseata, perd, un
ulteriore problema. Dalle nuove condizioni iniziali, rappresentate da

Q o da F, I’impresa ricomincia a percorrere un orbita che implica
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variazioni della capacita produttiva e quindi del capitale totale impie-
gato. Quest’ultimo pud essere adeguato nel tempo o con variazioni del
capitaie proprio, o con ulteriori variazioni del capitale di credito o
con variazioni di entrambi che possono alterare o mantenere costante
il rapporto tra i due. E’ evidente che solo mantenendo costante tale
rapporto il costo per l'uso del capitale per unitd di prodotto pud
rimanere costante; esso, infatti, sarebbe dato da una media tra le
remunerazioni dei due tipi di finanziamento ponderate con le rispet-
tive quote di partecipazione al capitale totale.

Supponendo che I'utilizzo del capitale di credito nella produzione
avvenga alle stesse condizioni di efficienza del capitale proprio, che
la quantita prodotta con quest’ultimo sia Q1 e quella aggiuntiva pro-
dotta con capitale di credito sia Q2, che ’'ammontare di interessi per
unita prodotta con capitale di credito sia: i=rK/Q, dove r & il tasso di
interesse, il vincolo di bilancio diventa:
pQ-sQ-7vQ- 4Q1-iQ2=1.

Ponendo k1= Q1/Q, k2 = Q2/Q e k1+k2=1, si ottiene la nuova

espressione del tasso di variazione di q:

:;e)_q_= T o m+ y okl+ik2
/Q K/Q K/Q )

Se le proporzioni k1 e k2 rimangono costanti, ’ultimo termine
della 3e) si somma alle altre costanti e si ottiene nuovamente I’equa-
zione del modello base, anche se con la costante di valore diverso. Se
tale valore, a seguito del ricorso o maggior ricorso al credito, dimi-

nuisce, perché il tasso di interesse & minore della remunerazione del

capitale proprio, il punto singolare si abbassa nel piano g,y perché la
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3e) si annulla in corrispondenza di un minor valore di y; inoltre, come
si pud dedurre dalla fig. 1.1, per ogni dato y, il tasso di variazione di
q risulta algebricamente pil elevato. Infatti, il minor costo d’uso del
capitale di credito consente che maggiori risorse finanziarie siano
destinate all’investimento. Si noti, perd, che tale maggiore capacita di
crescita influenza solo la posizione e forma della traiettoria ma non
la sua proprieta di essere chiusa. Il contrario avverrebbe se il tasso di
interesse fosse superiore alla remunerazione del capitale proprio.

Se, invece, le proporzioni k1 e k2 variano al variare di Q, si ritrova
un’equazione del tipo di quelle esaminate nel paragrafo precedente,
poiché Q varia lungo I’orbita; il termine aggiuntivo, perd, in questo
caso potrebbe avere un andamento molto piii irregolare e imprevedi-
bile riflettendo le variazioni di leverage in ogni singolo istante, cioé
le variazioni, anche di breve periodo, delle politiche di finanziamento
scelte dall’impresa.

In generale, perd, per i vari tipi di attivita economica l’esperienza
ha evidenziato rapporti tra i due tipi di finanziamento che sono rite-
nuti empiricamente equilibrati dagli amministratori e, se i profitti lo
consentono, essi cercano di non allontanarsi troppo, né per troppo
tempo, da quei rapporti. Analoghe considerazioni si pud pensare che
facciano coloro che devono offrire il credito a quelle imprese.

Nel breve e medio periodo, allora, la traiettoria seguita dall’impre-
sa potra essere composta da tratti di spiraii, o monotoni, convergenti
o divergenti a seconda che le variazioni di leverage aumentino o

diminuiscano il costo d’uso del capitale.
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Nel pin lungo periodo, invece, I'impresa tornera periodicamente
ad operare con un rapporto molto vicino a quello ritenuto equilibrato,
al quale corrisponde sempre la stessa famiglia di traiettorie chiuse.
Qualunque possa essere, quindi, I'andamento di breve o medio perio-
do, non sembra che !’impresa possa, a meno di mettere in pericolo la
propria stabilita finanziaria, mostrare tendenze permanenti a percor-
rere traiettorie convergenti o divergenti dal punto singolare.

Una variazione del tasso di interesse, infine, provocherebbe una
variazione dello stesso segno del costo del capitale complessivo. Cid
avrebbe due effetti: uno, che richiederebbe piui tempo per manifestar-
si, sul rapporto desiderato tra capitale proprio e capitale di credito.
Per I’effetto di sostituzione, si dovrebbe verificare un suo aumento se
il tasso di interesse cresce e viceversa. Non vi dovrebbero, invece
essere effetti particolari sulla quantitad complessiva di capitale utiliz-
zato; nel [ungo periodo si avrebbe tempo infatti per sostituire, senza
limiti, il capitale di credito con capitale proprio.

Il secondo effetto deriva dall’impatto di breve periodo. Un forte
aumento del tasso di interesse, ad esempio, potrebbe rendere troppo
esigui i margini di profitto e potrebbe indurre I'impresa a ridurre
subito il ricorso al credito, pur non potendolo sostituire contestual-
mente con nuovo capitale proprio dati i tempi lunghi che cid richiede;
si verificherebbe cosi una diminuzione del capitale complessivo utiliz-
zato e della capacitd produttiva. L’impresa allora passerebbe su di
un’altra orbita. I primo impatto sarebbe, quindi, quello che normal-

mente ci si attende da una stretta creditizia, cioé un rallentamento

dell’attivita produttiva; nel piu lungo periodo, perd, ¢ la capacita di
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autofinanziamento che torna a condizionare la traiettoria dell’impre-
sa.

Nulla di preciso sembra si possa dire, invece, sulle variazioni di
ampiezza delle oscillazioni di q e y. Tornando alla fig. 3.5, si vede
subito che una diminuzione del capitale di credito farebbe diminuire
q a parita di y spostando I’impresa su di un orbita che potrebbe essere
pill interna o pill esterna a seconda del momento in cui avviene la
variazione e a seconda dell’intensitd della stessa.

D’altra parte, un aumento del tasso di interesse, in un dato istante,
non incide necessariamente con [a stessa intensitd sui costi, e quindi
sull’offerta, di tutte le imprese di un dato settore; la struttura dell’of-
ferta, dopo la variazione del tasso di interesse, sara in generale diver-
sa e non necessariamente pil vicina a quella prevista dalle quote di

non-belligeranza.
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CONCLUSIONI

In questo lavoro si & sottoposto ad analisi un possibile modo di
impostare il problema dei rapporti tra impresa e mercato.

L’analisi tradizionale, sia che tratti di monopolio puro, di concor-
renza perfetta o di forme di mercato intermedie, si fonda sulle seguen-
ti due caratteristiche: i rapporti tra un’impresa e le altre sono
riassunti nella forma e posizione della curva di domanda statica che ¢
ritenuta di pertinenza dell’impresa considerata; I’identita dell’impre-
sa & ridotta a quella delle sue curve di costo, cioé alla sua tecnologia
data.

L'impresa & un agente economico che deve scegliere la sua strate-
gia ottimale accettando come dati la sua curva di domanda e la tecno-
logia: con alcune ipotesi la strategia ottimale & la massimizzazione dei
profitti, con altre la massimizzazione dei profitti di lungo periodo,
con altre ancora la massima crescita nel rispetto di alcuni vincoli o,
infine, se il problema & formulato come un gioco, netla scelta di una

tra le possibili strategie che riassumono in un unico indice di benefi-

cio o costo quei due gruppi di dati.
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In ogni caso, da questi schemi rimane esclusa la possibilitd che
I'impresa possa considerare |’ulteriore strategia di non accettare i
dati del problema cosi come le vengono sottoposti dalle circostanze,
ma cerchi invece di modificarne qualcuno in senso a lei pili favorevole
cercando poi di costringere gli altri ad accettare le nuove condizioni.

Non & detto che questa strada sia sempre praticabile o che neces-
sariamente abbiano successo i tentativi intrapresi ma & certo che una
parte dell’atti.vité dell’imprenditore, e certamente quella che lo carat-
terizza e distingue da altri agenti economici, & proprio quella che egli
dedica a cercare di modificare a suo favore le condizioni ambientali
entro le quali opera. Si potrebbe dire che, nella realta, I'imprenditore
gioca contemporaneamente su due tavoli: quello degli arbitraggisti
puri, dove il gioco consiste nello sfruttare tutte le occasioni di profit-
to gia esistenti e calcolabili e quello delle cosiddette "innovazioni
schumpeteriane”, dove |’attivitd consiste nel creare un nuovo gioco,
dove egli & avvantagg'iato, e obbligare gli altri a giocarlo.

I modelli teorici che presuppongono tecnologia data, qualita co-
stanti dei prodotti, esistenza di curve di domanda conoscibili dall’im-
presa sono strutturaimente incompatibili com comportamenti
imprenditoriali del secondo tipo. Essi si servono, infatti, di strumenti
di analisi che risulterebbero indeterminati se non fossero determinate
la tecnologia e le condizioni di domanda. Poiché gli effetti dell’attivi-
td imprenditoriale del secondo tipo sui costi e sulle reazioni dei
consumatori e delle altre imprese sono realmente inconoscibili a prio-

ri, cioé non deducibili dalle condizioni esistenti al momento del ten-
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tativo, non & ovviamente pensabile di poter costruire modelli dedutti-
vi dell’evoluzione di questo secondo tipo di impresa,

E’, pero, possibile immaginare modelli che non siano struttural-
mente incompatibili con essa, cioé che siano in grado di trattare la’
presenza di attivita imprenditoriali di tipo schumpeteriano, siano essa
coronate o meno dal successo. Ed & questo secondo tipo di modelli
che si & cercato di costruire in questo lavoro.

Si ¢ dovuto, quindi, cercare di svincolare I'identitad di un’impresa
dalla sua tecnica, cosi che fosse analiticamente possibile trattare,
senza dover cambiare modello, variazioni della qualitd dei prodotti e
degli inputs impiegati; e cid & stato possibile ricorrendo al vincolo
finanziario espresso dalla equazione 3) del modello base e sue modi-
ficazioni. Si & dovuto cercare, poi, di stabilire nuovi criteri per indi-
viduare i limiti operativi che il mercato in generale, e non solo una
forma di mercato piuttosto che un’altra, impone all’impresa e cid ha -
condotto alla formulazione dell’equazione 4) e sue modificazioni.

Per quanto concerne il primo punto, gli elementi di costo sono stati
divisi in due gruppi: il primo consiste di quelli che dipendono solo dal
livello di produzione e quindi dalla tecnica in uso e dai prezzi unitari
dei fattori. Poiché nel modello non & stato necessario stabilire alcuna
ipotesi particolare sull’andamento di tali prezzi né sulla tecnica adot-
tata, gli andamenti ipotizzati dei costi di produzione riflettono solo
I'effetto congiunto di variazioni di tecnica e/o di prezzi dei fattori. Il
secondo gruppo, invece, raccoglie quei costi che, pur dipendendo

anch’essi dalla tecnica e dai prezzi dei fattori, dipendono anche, e in

modo essenziale per i risultati del modello, dalla intensita deila con-
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correnza esercitata dalle altre imprese. In un certo istante iniziale,
quindi, questi costi possono assumere un qualsiasi valore che il mo-
dello non ha bisogno di spiegare; cid che viene stabilita & solo la loro
legge di variazione e questa non dipende dalla tecnologia.

La tecnica in uso, quindi, ¢ una delle determinanti dei costi ma non
& necessario conoscerla a priori per ottenere risuitati determinati; &
sufficiente fissare andamenti ipotetici della risultante dell’interazio-
ne tra quantitd di inputs e loro prezzi. Si & quindi, sensibilmente
ridotto il grado di determinatezza della tecnologia necessario per
rendere determinati gli elementi costituenti il modello e i suoi risul-
tati. Ancora piu importante, pero, & che le variazioni di costo che
dovessero prevedersi in caso di tecnologia pil specificata, svolgereb-
bero un ruolo minore nel condizionare le proprietd di fondo del mo-
dello come si & mostrato nel par. 3.1 introducendo I’ipotesi di impianti
fissi, e quindi tutte le specificazioni tecnologiche che essi implicano.

Per quanto concerne il secondo punto, si & rinunciato a stabilire
qualsiasi legame conoscibile a priori tra quantitd domandata e prezzo;
8i € rinunciato cioeé ad utilizzare qualsiasi meccanismo che garantisse
all’impresa, per date iniziative di prezzo, pubblicitarie etc., un suc-
cesso determinato di mercato (né determinato in media, se si pensasse
di introdurre elementi stocastici). L’impresa pud avere successo o
insuccesso, e di entitd diverse, ma non pud avere alcuna garanzia a
priori sull’efficacia degli strumenti che si accinge ad utilizzare. Non
esistono, quindi, vincoli a priori sulle possibilita che ha I'impresa di

modificare a suo vantaggio le condizioni di mercato; i limiti si mani-

festano se e dopo che si ¢ creato un vantaggio o uno svantaggio e si
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manifestano con una intensita che riflette la percezione di pericolosi-
ta da parte delle altre imprese per la nuova situazione creatasi.

Per I’impresa non si tratta di ottimizzare, in qualche modo, il
processo di introduzione delle innovazioni; essa non ha, in generale,
le informazioni che le consentirebbero di controllare a suo vantaggio
tale processo di cambiamento. Essa non pud che provare e riprovare
a creare condizioni che, a priori, appaiono di vantaggio; sara perd il
risultato effettivamente raggiunto a rendere determinati i costi da
sopportare per aver provocato le reazioni degli altri.

Tra le iniziative che assume I'impresa vi & anche quella di aumen-
tare la capacita produttiva a fronte degli sforzi che compie per incre-
ment:cxre la domanda. I successi ottenuti sulla domanda possono non
coincidere con gli incrementi realizzati di capacitd produttiva. Si &
visto, allora, che questo modo di impostare il problema conferisce un
significato particolare alle traiettorie previste dal modello: esse de-
vono essere interpretate come quelle che I'impresa riuscirebbe a se-
guire se non incontrasse mai problemi di domanda. Se questi si
verificano, il modello registra solamente discontinuita nelle funzioni
che descrivono l’evoluzione temporale dell’impresa ma rinuncia a
determinare cosa avviene finché non sia tornato ad operare il vincolo
della capacita d’offerta. Queste limitazioni sono conseguenza inevita-
bile dell’aver supposto impossibile qualsiasi conoscenza a priori dgl-
I’accoglienza del mercato alle iniziative dell’impresa. Il modello

proposto in questa sede si caratterizza, quindi, come un modello di

offerta.
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Si & detto che I’equazione 4) riassume le possibilitad operative che
il mercato concede all’impresa; si & anche detto che essa riflette
un’ipotesi di reazione minima alla minaccia rappresentata dal succes-
so di altri. Senonché la necessitd di mantenere semplice |’analisi
formale ha reso opportuno esprimere la 4) come una funzione deriva-
bile ovunque e questo ha reso il meccanismo di reazione estremamen-
te sensibile, sicuramente pid di quanto |’esperienza comune
lascerebbe supporre. Cid deriva dal fatto che, come si & detto nel par.
1.3, si & supposto che la quota di non-belligeranza corrispondesse ad
un unico valore dell’asse q. Con questa ipotesi, il tasso di variazione
diy, cioé la reazione del mercato, pud essere espressa con una funzio-
ne strettamente monotona e derivabile, cosi che un’unica espressione
analitica rimane valida per tutto il campo di variazione di q.

Dal punto di vista economico, perd, nel descrivere la quota di
non-belligeranza sarebbe opportuno tenere presente che, nella realta,
essa non corrisponde ad un solo valore di q, bensi esiste una gamma
di valori, cioé una fascia di quote di mercato che le imprese percepi-
scono come non sufficientemente differenti per rendere necessaria
una reazione. B’ il noto problema dei limiti nella capacitd che hanno
gli agenti di percepire variazioni nell’ambiente in cui operano, o dei
limiti alla convenienza ad elaborare piani di reazione per piccoli
cambiamenti; &, in altre parole, il problema dei "valori soglia" che
devono essere superati perché una variabile diventi significativa.

E’ evidente che la quota di non-belligeranza potrebbe essere co-

stituita, nella realta, da una gamma di valori anche ampia. La relazio-

ne 4), allora dovrebbe essere sostituita con quelia di una spezzata; il
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tasso di variazione di y sarebbe dato da un segmento di retta decre-
scente fino a toccare I’asse q, un tratto orizzontale coincidente con
[’asse q e poi da un altro segmento di retta decrescente nel quadrante
sotto |’asse q.

Analoghe considerazioni si potrebbero fare per la relazione 3). E’
probabile che I'impresa non investa le risorse finanziarie disponibili
finché non abbiano raggiunto un certo ammontare, che potrebbe an-
che essere rilevante tenendo conto delle tante indivisibilitad che carat-
terizzano il mondo reale; d’altra parte, quando y diventa inferiore ad
a/b esistono riserve di liquidita e il ricorso al credito che conferiscono
elasticita temporanea ma quantitativamente importante al vincolo fi-
nanziario. Sarebbe ragionevole allora supporre che anche il tasso di
variazione di q sia pid fedelmente rappresentato da una spezzaté con
un tratto coincidente con I’asse y.

L'analisi formale risulterebbe notevoimente complicata da tali
relazioni anche se la logica economica rimane inalterata. L’effetto di
tali modificazioni pud essere visualizzato immaginando di espandere,
nel piano q,y, il punto singolare in un rettangolo con lati uguali ai
tratti delle spezzate coincidenti con gli assi. Finché I’impresa osserva
valori di y e q inferiori ai valori soglia essa non reagisce e quindi
rimane all’interno del rettangolo; pud spostarsi dentro di esso ma
finché non ne esce i meccanismi economici espressi dalla 3) e 4)
rimangono allo stato latente. Solo superando i valori di soglia le
proprieta del modello tornano a manifestarsi. Un’interpretazione cosi

corretta del modello contribuisce ad attenuare la possibile impressio-
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ne di sensibilitd eccessiva della quota di mercato e delle spese per la
concorrenza, rispetto a quanto suggerisce la realta.

Le equazioni 3) e 4) sono state, poi, provate con alcune modifica-
zioni che riflettevano diverse ipotesi economiche; i risultati, pero,
non hanno subito variazioni di rilievo conferendo al modello un signi-
ficativo grado di generalita.

Le conclusioni che emergono dalle varie formulazioni provate sono
sostanzialmente due. In primo luogo, non si manifesta alcuna tenden-
za generale ad una struttura stabile del mercato. Non si evidenzia,
cioe, né la tendenza ad una dimensione assoluta dell’impresa né ad
una sua quota di mercato e cid, nonostante esista in ogni istante di
tempo una guota di mercato che le altre imprese le riconoscerebbero
come quota normale. Tale caratteristica & presente tanto per I’impre-
sa piccolissima della concorrenza perfetta, quanto per quella quasi
monopolistica.

In secondo luogo, I’evoluzione dell’impresa pud risultare molto
diversa per condizioni iniziali anche di poco differenti; e le condizioni
iniziali possono essere diversle per cause indipendenti dalle caratteri-
stiche deil’impresa. Si ricordi che si & rinunciato a stabilire qualsiasi
collegamento stabile tra iniziative dell’impresa e domanda del merca-
to. Anche nel caso delle traiettorie pit regolari, come quelle derivanti
dal modello base, le differenti condizioni iniziali nelle quali casual-
mente una stessa impresa potrebbe trovarsi, darebbero luogo ad oscil-
lazioni di ampiezza diversa; in un caso essa potrebbe crescere con

piccole oscillazioni intorno al trend del mercato, in un altro sarebbe
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avviata a periodi di notevole successo alternati ad altri con cospicue
perdite di mercato.

Il grado significativo di generalitd che sembra si possa attribuire
a questi risultati suggerisce le seguenti considerazioni.

Se si ritiene che le imprese con reali capacita di profitto abbiano
la tendenza, in generale, ad accrescere la propria dimensione e se si
ritiene che la concorrenza tra imprese sia non solo effettivamente
operante ma anche costosa, si deve anche ritenere che, in generale,
sia operante il meccanismo descritto da questo modello. Naturalmen-
te, che esso sia operante non significa che esso debba essere conside-
rato I’unico meccanismo all’opera nella reale dinamica dei rapporti
tra le imprese e tra queste e gli acquirenti dei loro prodotti. Di certo
anche altre forze concorrono a determinare l'evoluzione reale delle
imprese; ma se le ipotesi di base appaiono plausibili, si deve ritenere
che almeno una parte della spiegazione degli eventi reali vada ricer-
cata in meccanismi del tipo di quelli analizzati in questo lavoro.

Si pud osservare, infine, che il modello pud essere utilizzato come
termine di confronto per quegli schemi teorici che giungono, vicever-
sa, a determinare tendenze generali verso strutture stabili del merca-
to. Il confronto potrebbe servire a chiarire se, in tali schemi, si & di
fatto reso inefficace il meccanismo concorrenziale delimitando arbi-
trariamente i moiteplici strumenti di lotta che sono a disposizione
delle imprese, o si & dimenticato che esso comporta dei costi che non
sono sotto il loro controllo; oppure se I’esame & stato limitato a

situazioni in cui gli imprenditori devono solo cogliere occasioni di

profitto gia esistenti e calcolabili, trascurando cosi I'impatto di atti-
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vita realmente innovative oppure ancora se i risultati ottenuti dipen-
dono, in modo essenziale, da particolari ipotesi sulle tecniche in uso
o sulla distribuzione delle conoscenze tecnologiche tra le varie impre-
se. In base alle considerazioni svolte in questo lavoro, infatti, sarebbe

giustificato attendersi un minore grado di generalitad da questi altri

schemi.

APPENDICI

Al

Il sistema di equazioni 3) e 4a) ba soluzione:

7 e e*dd 7
VYT T
eby qo ]
Ponendo x(y) = 7 e [x(q)}‘E(—edq—) ,siha

x(y)=Z-[x(q)]*. Per date condizioni iniziali: y=y1 ¢ q=q1 la
costante & data da Z1=x(y1)-[x (q1)]"* e I’equazione della corrispon-
dente traiettoria &:
F(y,9,8)=x(¥)-[x(q)]"* - x(y1)-[x(q1)]* = 0.
Essendo:
Fy = x'(y)-[x(9)]™
Fq = -s:x(y){x(@)]*"
Fs = x(y)-[x(q)17*[1g x(q1) - Iz x(q)],

si ottiene:
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oy _ Fo _ lgx(a1)-lgx(q)

6s  Fy aly-b
0q_  Fo_ lgx(q1)-lgx(q)
63 Fq C/q-d

Per analizzare le deformazioni che subisce una data traiettoria al
crescere di 8, & utile fare riferimento al procedimento grafico della
sua costruzione illustrato alla fig. 1.3, pag. 28 del testo. Per una data
condizione iniziale, ad esempio il punto A di coordinate q1,y1 si &
visto che vengono determinati, insieme al valore della costante Zj,
altri tre punti della traiettoria: H, A’, H’ i quali, insieme al punto A,
rimangono fissi al variare di s, come risulta dai valori delle derivate
riportati di seguito. Gli altri punti della traiettoria sono soggetti a

spostamenti che vengono indicati con le freccette nella fig. Al.

dy/os 6q/4ds
y>a/b | y<a/b | g<c¢c/d| q>c/d
x(q1)>x(q) - + + L.
x(q1) < x(q) + - - +
x(q1)=x(q) 0 0 0 0
b
y
Fig. Al
Y, &
a
b
Al
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Si verifica immediatamente che la funzione dq/ ds ha un punto di
discontinuitd per q=c/d, passando da -c0 a + oo al crescere di q;
analogamente la dy/ ds ha la discontinuita per y = a/b passando da

+ o0 a -oo al crescere di y.
A2

Ricordando che nei punti singolari, diversi dall’origine, f(y)=0e
c - dq = 0, I’equazione caratteristica | J - zI | = O, si riduce a
2t + dyqf’ (y) = 0.
Nel punto T: q=c/d e y= b, per cui si ha
22 +cbf’(b)=0 £(b)<0 b,c>0
le cui soluzioni sono:
21,22 = It [-bef (b)]Y2}-1/2.
Le radici sono reali, una positiva ed una negativa (punto di sella).
Il sistema tende allora ad allontanarsi dal punto T.
Nel punto S, invece, le radici sono date da:
21,22 = |+ [-acf’(a)]”2|° 1/2, con f’(a)>0, a,c >0
esse sono quindi radici immaginarie e S si qualifica come un centro,

almeno per i punti nel suo intorno.

A3

Ricordando che nei punti singolari diversi dall’origine -a+ by=10
e g(q)=0, ’equazione caratteristica |J - zI | = 0, sara:

z2-bqyg’ (q) = 0
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da risolvere per i punti di coordinate:
q=A,y=a/b ¢ q=B,y=a/b.
Nel primo punto si ha:
22 - Aag’ (A) = 0 con radici
21, 22 = | +[ Aag’ (A) Y3172
Essendo g’(A)< 0 per ipotesi, le radici sono immaginarie e il punto
si qualifica come un centro.
Nel secondo punto si ha:
2% - Bag’ (B ) = 0 con radici
21,22 = |+[ Bag (B) V4172
Essendo g’(B)> 0, le radici sono reali, una positiva e una negativa
e si ha un punto di sella; il sistema tende ad allontanarsi da quel punto

singolare.

A4

Ricordando che nei punti singolari £(y)=35(q) = 0, I’equa-
zione caratteristica |J - zI | = 0 sara:

22 . (y)qg’ ' (q)y= 0 con soluzioni

2,22 = |+ layf (y) g (9) 1712

Si hanno le seguenti possibilitad. In un intorno del punto:

1) R, £'(b) < 0, g'(A)< 0, si hanno radici reali delle quali una positiva
e una negativa. La traiettoria diverge dal punto R, punto di
sella.

2) S, '(b)< 0, g'(B)>0, si hanno radici immaginarie e il punto S si

qualifica come centro.
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3) V,P(a)>0, g’(A)< 0, si hanno radici immaginarie e anche il punto
V si qualifica come centro.
4) Z, £’(a)> 0, g’(B)> 0, si hanno radici reali delle quali una positiva

e una negativa; si ha divergenza dal punto Z, punto di sella.
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